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1. Introduktion

”Brygget pd licens fra Tuborgs Bryggerier A/S,
Danmark, af AB Pripps Bryggerier” stir det pé
min favoritolburk, den vars 6vriga yttre sa heltéc-
kande besvarar fragan nir en Tuborg smakar bast
("Hvergang”). Mitt danska Ol ar alltsa svenskt.
Grannens japanska bil dr kanske hollandsk, byggd
pa licens. Savil bakom 6let som bakom bilen finns
internationella licensavtal.

Mitt syfte med denna bok &r att skapa forstaelse
for licensavtal som ett rattsligt instrument for in-
ternationellt féretagande. Jag riktar mig till alla de
jurister, ekonomer, tekniker, naringsidkare och
andra som behover fa grundliaggande insikter har-
om. Tonvikten i boken ligger pa praktiska dvervi-
ganden om rittsfrigor som framtrader i dessa av-
talssammanhang. Det 4r inte frdga om nagon
handledning i att uppratta licensavtal, aven om jag
hoppas pé praktiska resultat av de insikter som jag
forsdker formedla till mina lasare.

Var och en med erfarenhet av licensavtal har
sina “kdpphastar” nar det galler licensavtals av
skilda slag filosofi — det finns sddan — utformning
och innehall. Lasare med sadan erfarenhet kom-
mer alla sdkert att sakna mycket och vilja lagga
annan vikt vid somligt i denna framstillning, lik-
som i varje annan om licensavtal. Omradet &r oer-
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hort rikt varierat bade till sitt sakunderlag och
rattsligt. Variationsrikedomen ger just licensav-
talsratten en sirskild charm.

Jag kommer att anldgga ett tdmligen renodlat
internationellt perspektiv. Jag forsoker undvika
att ga in pa sddant som skulle gora det nédvéndigt
att lagga ett visst lands rétt till grund for vad jag
anfor, dven om sadant inte helt kan umbéras. Ton-
vikten kommer, mer specifikt, att ligga pa sddana
moment i mellanhavandet mellan licensavtalets
parter som parterna har anledning att dgna sir-
skild uppmérksamhet med hénsyn till de rattsliga
problem som har att goéra med deras mellanhavan-
de. Pa sadana moment har parterna byggt sin for-
viantan om att just licens skall ge dem ett gott utby-
te pa den marknad som de vill nd genom att avtala
med varandra.

Att jag staller fram sjilva rattsfragorna och inte
deras losningar till belysning gor att jag kan an-
vianda de skillnader som finns mellan olika rétts-
system — och som ofta ar betydande — till illustra-
tion, utan att for den skull behdva basera fram-
stillningen pa det ena eller det andra landets ratt.

For den som vill ldra kénna vilken faktisk effekt
som kan uppsta genom att f6lja de antydningar om
avtalslosningar pa skilda rattsfrdgor som dock ges 1
fortsdttningen, ar det emellertid helt oundgéngligt
att skaffa sig en viss insikt i de landers rétt som kan
bli tillamplig pa avtalet.

Jag har valt att inte ge nagot exempel pa avtal,
checklista eller formular for nagot slags licensavtal
i denna bok. Jag vill soka skapa forstaelse for li-
censavtals roller samt for sddana mdojligheter och
problem som sammanhénger ddrmed, inte ldra ut
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hur avtalstexter skall utformas. De som leder un-
dervisning och utbildning om licensavtal maste
nog anvinda sitt eget material. Som bilaga har jag
emellertid — som studiematerial — tagit med
EEC:s gruppundantagsférordning av den 23 juli
1984 (i kraft den 1 januari 1985) for vissa patentli-
censavtal i engelsk originaltext och en sérskilt for
denna bok gjord svensk, egen Oversittning. Den
engelska texten ar den officiella, den som ytterst
giller (jamte officiella texter pa 6vriga EG-sprék).
Forordningens komplexitet speglar vil rikedomen
pa problem som ar forknippade med licensavtal
rorande patent och darmed forbundna réttigheter.
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2. Licens — ratt att
tillgodogora sig

2.1. Licens—riitt att tillgodogora sig annans
kunnande eller kinnetecken

Vad ér da licens f6r ndgot? Allménnast sett bety-
der ordet helt enkelt tillatelse. Det ar inte me-
ningsfullt att férsdka ge en definition som kan tic-
ka alla de situationer, diar ordet férenas med ordet
avtal. Inledningsvis far ricka att peka pa betydel-
sen av rdtt att tillgodogéra sig vad som i ndgon
mening dr en annans kunnande eller kinnetecken
av skilda slag. Till saken hor ofta att det skulle
vara rattsstridigt for licenstagaren att tillgodogora
sig detta utan avtal ddrom. Undantag utgér dock
da t ex licensavtal betriffande vad som endast ar
hemligt, nédr det inte finns ndgra allminna ritts-
regler till skydd for hemligheten.

Det forekommer ocksa att ordet “licens” an-
vinds med innebdrd av ”avtal om licens”, t ex i
uttryck som "de tillverkar pa licens™, dvs just med
stdd av ett licensavtal.

2.2. Licensavtalens objekts- och
dndamalsanknytning

Ena parten i ett licensavtal — licensgivaren — ger
den andra parten — licenstagaren — rétt att tillgo-
dogora sig vad licensgivaren vill foérse honom med
av sddana ”licensobjekt” som jag nyss antytt (kun-
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nande, kidnnetecken), i en eller annan form. Ofta
ar det friga om i vid mening tekniskt kunnande.
Resultatet av att detta kunnande utnyttjas blir en
produkt eller ett forfarande av nagot slag, t ex ett
lakemedel, en komponent for datorer, en verk-
tygssats eller en forpackning respektive ett satt att
lyfta sjunkna fartyg eller en ny metod att skilja
agnarna fran vetet. Licenstillverkning av en jet-
motor eller en bil innefattar en méangd licensob-
jekt, sasom patent, know how, monster etc. Det
ar licensavtal om saddant som jag har framst skall
gé in pa. Inte sillan forekommer dock ordet licens
ocksé i samband med avtal om t ex franchising och
andra marknadsforingsmetoder, liksom om frihet
att utnyttja annans kédnnetecken for egna varor,
tjanster etc. Atskilligt av vad som kan sdgas om
licensavtalen betriaffande tekniskt kunnande ar
ocksa giltigt vid licensobjekt av detta senare slag.

Savil licensobjekt som licensindamél styr de
beteckningar vilka brukar anvindas for licenser.
Licens att tillgodogdra sig négons patenterade
uppfinning blir en “patentlicens’. Licens att ut-
nyttja en metod vid tillverkning av en produkt blir
en tillverkningslicens”. Ratt att sdlja en annans
vara blir en ”f6rséljningslicens”.

Med “férséljningslicens” ar vi emellertid inne pa
sakforhallanden som jag hér skall hélla borta, i den
man forséljningen och avtalsregleringen av just den-
na inte direkt anknyter till licensiering av den till-
verkning som foregar. Att nagon fétt t ex ensamratt
att sélja en vara pa en marknad kan omtalas som att
han fatt en licens hirtill, men det dr alltsa inte till
avtal om just sddant — s k aterforsiljaravtal — som
jag hér skall rikta uppmarksamheten.
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2.3. Blandade och anknytande éverenskommelser
Aterforsiljaravtal kan emellertid inkludera t ex
varumarkeslicenser. Det ar vanligt att de reglerar
aterforsaljarens ritt att utnyttja varumirken for
de produkter som avtalet avser. I avtal om s k
systemleveranser, dvs leveranser av industri- och
anlaggningsprojekt, ingdr férutom t ex byggnader
och utrustning ofta mycket betydande delar av s k
mjukvara i form av industriellt tekniskt kunnande.
Tekniskt kunnande och patent kan ingd som en
del av det paket som en s k turn-key-leverans ut-
goér. Mycket av vad jag hdar kommer in pa blir
tillampligt pa licensmoment i sddana avtalssam-
manhang som jag nu berdrt. Jag kommer emeller-
tid att i stort sett hdlla undan dessa ’blandade”
avtalsformer.

Till sjalva det medgivande att utnyttja ett eller
flera licensobjekt som anges i licensavtalet (till-
standet), eller som tillagg till detta, kan ocksa kny-
tas mindre langtgdende 6verenskommelser om ut-
vecklingssamarbete, varuleveranser etc 4n de
nyssndmnda om systemleveranser o likn.

I det f6ljande kommer jag att halla sjélva licens-
momentet i centrum fOr presentationen av ratts-
fragorna. Endast ibland kommer jag att lata an-
knytande moment spela in och da i synnerhet dar
behovet av verklighetsanknytning kan ge fog for
det.
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3. Tillgang till foretagsspecifikt
kunnande over tid

Licensavtal forekommer i ett otal skepnader. Ge-
mensamt for dem alla ar emellertid att deras fore-
mal, licensobjekten, dvs vad licenstagaren genom
avtalet far ratt att tillgodogora sig, bestar av vad
som omfattas av en immaterialrittslig ensampritt for
licensgivaren eller nagot som ar foretagsspecifikt
for den parten. Nér en licens géller ngot som
omfattas av immateriellt rattsskydd kan det vara
friga om nagot pa vilket patentritt, monsterritt,
upphovsritt, fotografirdtt, varumarkesratt etc kan
bli tillampliga. Eljest kan det vara fraga om i vid
mening tekniskt eller marknadsforingsekonomiskt
kunnande utanfOr det immaterialrattsligt reglera-
de rattsskyddsomrédet, s k know how. Ofta avser
ett licensavtal en kombination av avtalsobjekt, sa-
vdl immaterialréttsligt skyddade som andra.
Ibland 4r det da friga om sadant kunnande som
endast eller bést kan utnyttjas av licenstagaren i
fortlopande samverkan med licensgivaren. Patent
som avtalsobjekt forekommer regelmassigt foren-
at med know how betraffande uppfinningars ut-
nyttjande. Licensavtalet kan ocksa ha s k teknisk
service till féremal.

Ytterligare ett gemensamt drag for licensavtal
ar att de binder parterna till ett beroende av var-
andra under det tidsskede som avtalet bestimmer.
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Beroendets grund ar licensgivarens behov att
behalla en kontroll 6ver vad som hinder med det
han licensierar. Kontrollintresset varierar starkt i
beroende av vad avtalet avser i 6vrigt. Det kan
vara relaterat forutom till tiden for licensens giltig-
het dven till var den utnyttjas och hur detta sker,
ev vid olika tidpunkter. Ibland striacker sig licens-
givarens behov av kontroll endast till att kunna
kontrollera att han far den ersittning som avtalats,
om ersattningen &r relaterad till hur licensen ut-
nyttjas. Ibland striacker sig kontrollbehovet till de-
taljer i en licenstagares tillverkningsprocess och
marknadsforing. I somliga ldnder dr en kénnetec-
kenslicens’ giltighet avhingig av att licensgivaren
kan utdva viss kontroll dver kédnnetecknets an-
vandning hos licenstagaren under den tid som par-
terna avsett att avtalet skall gélla.

I bundenheten Over tid parterna emellan efter
det att licensgivaren gjort det mojligt for licensta-
garen att tillgodogora sig licensobjektet skiljer sig
licensavtal typiskt sett fran t ex forséljningsavtal
(overlatelser). Ocksa i forséljningsavtal forekom-
mer det dock att sdljarens know how ges skydd
under en tid som bestdms i avtalet. Tidsaspekten
kan ocksa illustreras med hur erséttning till licens-
givaren skall utges av licenstagaren under t ex ett
visst antal ar eller intill dess viss tid forflutit efter
uppsédgning av licensavtalet, for att direfter upp-
hora. Sadan ersattning utges ofta sasom royalty
bestamd till viss procent av licenstagarens intikter
av det licensierade.
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4. Det affarsmiissiga underlaget
och det rittsliga

Sett ur affdrsmissig synvinkel kan internationella
licensavtal vila pa s& manga, artskilda faktiska for-
héllanden att man kan friga sig om det ar mojligt
att, som hiar kommer att provas, féra samman allt i
en kort framstéllning.

Det ar inte mycket i verklighetsunderlaget som
fOrenar situationerna att den som formgivit en
lampfot bjuder ut den for tillverkning till foretag
som producerar belysningsarmatur och att ett véarl-
den Over verksamt foretag som bl a sysslar med
elektronik erbjuder ett lands férsvarsmakt ett for-
varningssystem mot lagtflygande missiler. Det-
samma kan sigas om & ena sidan ett foretag som
fortlépande forvarvar ny design for sina modepro-
dukter frdn samma modedesigner och & andra si-
dan ett foretag som bygger upp en industriell pro-
cess pa grundval av ett antal licenser som tillsam-
mantagna mojliggér produktionsforloppet. Ett av-
tal om ritt att utnyttja viss programvara for dato-
rer blir ett licensavtal, likavil som ett avtal om de
omstindigheter och yttre former under vilka hac-
kat k6tt m m far séljas som Big Mac’s.

Kanske det kan sdgas att ett licensavtal typiskt
sett ger ritt att géra nagot — t ex framstilla en
produkt — som licenstagaren inte fatt eller kunnat
astadkomma licensen férutan. Den bestamningen
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ger emellertid bara en ungefirlig forstaelse av vad
som ar kdrnan i det som avses med att stilla upp
licensavtal som en rattslig kategori. Det som for-
enar ar att till licens i den mening som jag nyss
berOrt knyter ett batteri av rdttsfragor. Detta bat-
teri dr inte detsamma for alla slags parts- eller sak-
forhallanden. Det varierar i sjalva verket ganska
mycket, ocksa i sina mest allmint beaktansviarda
moment. Dock finns det vissa fragestiliningar som
ar typiskt sett gemensamma. Nagra exempel: Li-
censtagaren far en ritt att tillgodogora sig nagot,
ja, men

— vad?, var?, nar?, hur?

— ensam eller jaimte andra?

— 1 teknisk samverkan (hurudan?) med licens-
givaren?

— under tystnadsplikt?

— mot vad slags ersittning?

— med vad slags marknadsforingsatgarder?

— med rétt att overlata den ritt licenstagaren
forvarvat? etc, etc.

Allt detta kommer att beréras hédr s smaningom.
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5. Det affarsmissiga och
rattsliga tillkomstklimatet

Ett foretag som planerar att ga in som part i ett
internationellt licensavtal gor det i mycket pa
grundval av 6verviganden som inte avviker till sin
art frin dem som ligger bakom manga andra be-
slut i foretagets verksamhet. Det licensgivande f6-
retaget star infor att engagera sig i det som regel
snabbaste och billigaste sittet att med ett avvagt
minimum av egen resursinsats omséatta sitt kun-
nande i produkter eller framstallningsmetoder pa
en utlandsmarknad.

Vare sig avtalet syftar till ett kort- eller langva-
rigt mellanhavande mellan licensgivare och licens-
tagare kan det i bésta fall for bada leda till 6kad
marknadstickning. Det kan ge styrka pa markna-
den och goda vinster samt ett fruktbart utbyte av
kunskap. Savil licensgivare som licenstagare mas-
te emellertid for att astadkomma négot saddant go-
ra klart for sig vilka huvudsakliga 4ndamal som
engagemanget skall tjdna. Kdinnedom om varand-
ras instéllning hérvidlag ger, som i andra samman-
hang, underlag for fruktbara forhandlingar.

Ett f6r bada parter tillfredsstillande licensavtal
grundar sig pa

— omsorg i valet av medkontrahent,

— en realistisk syn pa de produkter eller meto-

der som licensen avser,
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— fasthéllande endast vid vad som ar rimligt
samt
— klart redovisade forhandlingsargument.

Slutligt avgérande ar dock om parterna kommit
fram till ett s val avfattat licensavtal att det funge-
rar till stéd for mellanhavandet och inte orsakar
strid dari.

Rattsligt sett bygger licensavtal pa ett ganska
speciellt mellanhavande mellan parterna. Detta
varierar i hog grad alltefter omstindigheterna och
med det ocksé de rattsregler som kan vara tillamp-
liga p4 mellanhavandet. Dessutom ar mellanha-
vandet underkastat rattslig paverkan fran ett antal
hogt specialiserade rittsomraden (patentréitt, upp-
hovsritt, sekretesslagstiftning, associationsritt,
skatte- och valutalagstiftning etc). Kunskap om
allt sddant &r inte vanlig bland dem som har att
fatta beslut i foretag. Till skillnad mot ménga and-
ra avtalsgebit saknas det f 6 for just licensavtal i
stor utstrackning handelsbruk och s k dispositiva
lagregler, dvs sddana som giller om annat inte
overenskommits och vilka eljest skulle kunna fylla
ut med mer eller mindre allmédnbekanta regler dar
avtalen tiger. Savél nationella som internationella
rattsliga regleringar av tvingande natur spelar
emellertid in och maste beaktas.

Redan nidr parterna Overvdger om just ett
licensavtal dem emellan kan ge dem de marknads-
fordelar som de vill uppnad maste de ta stillning i
en hel del rittsligt betydelsefulla hénseenden.
Vartefter som planer utkristalliseras maste alltfler
rittsliga Overviganden goras. Somligt av det som
parterna vill &stadkomma kan sté i strid med rétts-
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regler till skydd for t ex konkurrensfriheten i be-
r0rda lander eller avse ersdttningsformer eller till-
vagagingssitt pd marknaden som accepteras i ett
land men inte i ett annat.

Juridiken kan alltsd blockera 16sningar som den
ena eller den andra av parterna eller rentav bada
vill vélja. Den kan ocksa styra valet av 16snings-
modell. Detta ar sarskilt patagligt i saidana lander,
i synnerhet s k utvecklingslédnder, dir ett licensav-
tal skall godkdnnas av en statlig férvaltningsmyn-
dighet. En forutsittning ar da att avtalets form och
innehall overensstimmer med sidan lagstiftning i
landet som giller sarskilt for licensavtal.
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6. SKkiil att se upp

Om parterna misslyckas med att skapa en vil fun-
gerande rittslig ram for sitt mellanhavande och att
leva rédtt med sitt avtal riskerar de att allt sddant
elinde drabbar dem som lurar pa varje affarsmais-
sigt mellanhavande som gar snett. Dessutom kan
emellertid det foretag som inte fOrstatt sin egen
situation i mellanhavandet, sddan den réttsligt ge-
staltar sig, eller som inte forstar att handla ratt
under avtalet, hotas av att kanske for aratal fram-
Over lida skada i sina mojligheter att alls gora sig
gillande pd marknaden i ett storre eller mindre
antal ldnder. Licensierat tekniskt kunnande kan
komma att ligga for fafot och utveckling dérav kan
stoppas av okunnighet infor, i eller efter avtal om
licensiering.
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7. Nationella licensavtal
och internationella

Manga licensavtal dr rent nationella, andra ar in-
ternationellt riktade. Det som visentligen ger
olikheter mellan & ena sidan ett nationellt och &
andra sidan ett internationellt licensavtal ar inte
endast att parterna i internationella avtal i regel
tillhor eller i vart fall verkar i skilda lander. Mer
bestdmmande ar att utnyttjandet av licensen sker i
ett annat land 4n licensgivarens.

Parter i ett nationellt licensavtal behdver bara
anpassa det till ett lands ratt och ovriga foérhéllan-
den. Parterna i ett internationellt licensavtal har
att arbeta med skilda landers ofta frdn varandra
avvikande lagregler, foreskrifter och anvisningar
av myndigheter, sprdk, sedvianjor och egna natio-
nella férestillningar och uppfattningar pad markna-
den om hur en produkt skall vara beskaffad, for-
packad, mirkt etc. Den som vill bilda sig en upp-
fattning om licensavtals roll inom den vidare fore-
stillningsram som ordet "teknikhandel” anger re-
kommenderas ldsning av den s k teknikhandels-
kommitténs betdnkande "Handel med teknik”,
DsH 1981:3, dar handeln med licenser kartlagts
for svenskt vidkommande med avseende pa struk-
tur, lagstiftning, import och export etc.

For att ett internationellt licensavtal skall bli en
framgang for bada parter méste det bygga péa en
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realistisk forestallning om vad just grinsoverskri-
dandet innebir. Detta giller inte bara i rattsliga,
utan ockséa i tekniska, ekonomiska, kulturella och
andra hanseenden. En licens pa svensk design for
stapelbara kastruller till en utlédndsk tillverkare
blev virdelos i ett land dar det visade sig att endast
kastruller som latt kunde hingas upp péd véggen
gick att salja. Ett vanligt problem vid licensavtal
med licenstagande foretag i den s k tredje vérlden
ar att ersattningen for licensen inte utan vidare
kan foras ut ur landet. Det kan rentav férekomma
att royalty, grundad pa licensavtal, far féras ut ur
ett land endast om licensen bygger pa ett existe-
rande patent. Det racker dir alltsa inte att licen-
sen avser icke-patenterat tekniskt kunnande.

En partssituation som kan ge licensavtal en sir-
skild karaktdar &r den dar avtalet triffas mellan
skilda foretag inom en internationell koncern. Li-
censavtalet kan hir utgdra ett led i ett s k "integ-
rated business program”. Licensgivarens syfte
med en licens kan dé vara att 6ka medkontrahen-
tens vinst, inte den egna, genom att forse med-
kontrahenten med t ex know how for utveckling
av en viss produktlinje 1 dennes marknadsland.
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8. Skilda slags licenser

Jag har redan antytt hur licensavtalens objekt ofta
brukar fa ge underlag for en terminologisk atskill-
nad mellan skilda slags licenser. Man talar om pa-
tentlicenser, varumdirkeslicenser, designlicenser
(for vad som kan ha att géra med monsterrétt och/
eller upphovsratt till design) och know how-licen-
ser.

Mera sillan traffar man pa uttrycket upphovs-
rittslicenser, men uttrycket forekommer da och
da (t ex for ratt att trycka en upplaga av en karta);
det talas hir vanligare om upphovsrittsoverlatel-
ser eller upplatelser av upphovsratt. I engelskt
sprak ar emellertid ordet “copyright-licenses’ all-
mant brukat. Tal om upphovsrattséverlatelse ar
ett inte alltid s& véllyckat sprdkbruk (aven om det
rentav forekommer i den svenska upphovsrattsla-
gen). Det ar namligen inte sjdlva upphovsritten
utan endast vissa av upphovsréttens befogenheter,
de s k ekonomiska (ratt att framstilla exemplar,
ritt att framfora ett verk etc), som alls kan overla-
tas, dvs helt och for alltid ldmna upphovsmannen.
Niar en saddan oOverldtelse sker ar det emellertid
inte frdga om licensavtal. Ordet licens avser just
upplatelse. Karakteristiskt for uppltelser — licen-
ser — ar just att uppldtaren/licensgivaren inte helt
och for alltid slapper sin ritt.
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I praktiken blir det, som just antytts, ofta fraga
om kombinationer av licenser betraffande flera ty-
per av objekt i ett och samma avtal. Uttrycket
“’kombinerad licens” brukar ofta ocksa beteckna
en kombination av k6p- och licensavtal, dar licens-
momentet kan avse patent, know how, etc och
kéopmomentet t ex tillverkningskomponenter. Be-
teckningar som t ex patentlicensavtal pa en avtals-
handling, for att ange vad avtalet huvudsakligen
giller, kan da vara missledande.

Det finns f 6 ibland fog for att halla isar skilda
objekt till att tickas in i olika avtalshandlingar. Sa
bor t ex varumaérkeslicens ibland inte ges i samma
handling som en patent- eller know how-licens.
Anledningen hértill kan bl a vara att ett uttryckt
samband mellan licenser av dessa slag i ett avtal
och till samme licenstagare kan tas till intdkt for
att anse att ogiltighet som drabbar den ena licen-
sen automatiskt skall medfora ogiltighet ocksa for
den andra. Jag aterkommer till detta.

En grundldggande skillnad mellan licenser han-
for sig till om de ar “exklusiva” eller s k ’enkla”
licenser. En exklusiv licens ger licenstagaren en
ensamritt som syftar till att utesluta konkurrens
betriffande licensobjektet. En enkel licens ar ett
tillstand att utnyttja licensobjektet men hindrar in-
te licensgivaren att ge samma rétt till andra och att
sjalv ha sadan ratt. Bada slagen av licenser kan
vara avgransade till tid, rum och sétt for utnyttjan-
de av licensobjektet. Det finns anledning att skilja
mellan sddana licenser dir licensgivaren avstar
fran rétt att upplata motsvarande licens &t andra
men sjalv behéller en ratt att konkurrera pé licens-
omradet, s k ”’sole licenses”, och egentliga exklu-
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siva licenser, dar han inte behdllit ndgon sédan
ratt. Sprakbruket vacklar dock, vilket kraver upp-
mirksamhet ndr man moter uttrycket exklusiv li-
cens. De egentliga exklusiva licenserna kallas
stundom “Oppna exklusiva licenser”.

Om parterna 6verenskommit att de skall hindra
andra fran att utnyttja licensobjektet inom avtals-
omradet, t ex i forsdljning av en produkt som avta-
let avser, kan licensen omtalas som “exklusiv med
absolut omradesskydd”.
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9. Skilda slags licensobjekt

De skilda slagen av licensobjekt presenteras har i
all korthet. Det later sig inte gora att i denna fram-
stillning, som skall vara just relativt kortfattad,
redogdra narmare for de olika immaterialratternas
1 skilda lagar bestimda féremal eller for de defini-
tioner av know how som brukar anforas i litteratu-
ren rorande avtal betridffande det “foretagsspecifi-
ka kunnandet” utanfér det immaterialrattsliga
rattsskyddets rackvidd. Narmare harom framgar i
laroboken Bernitz, U., Karnell, G., Pehrson, L.,
& Sandgren, C., Immaterialratt, Sth 1983, dar
ocksd dessa rittigheters ndrmare innebord i
svensk rétt presenteras.

9.1. Precisering av licensobjektet

Det ar viktigt i licensavtal att sdrskilt noggrant
precisera just det som omfattas av avtalets licens-
moment. Detta giller inte minst i samband med
vad som avtalas om ersdttning. Men det kan
ibland likasd vara viktigt att, tvirsom, precisera
att ersittning skall utgd oberoende av vad som ar
just det ena eller andra licensobjektet, s a s for
avtalet i stort. Klausuler om rétt till ersattning for
utnyttjande av t ex sddana uppfinningar eller
monster vilkas skyddstid har utgatt kan forklaras
ogiltiga p& grundval av konkurrensrittsliga regler i
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somliga ldnder, medan avtal om ersittning for tek-
niskt bitrdde med anknytning till vad som en gang
patenterats eller monsterskyddats kan uppratthal-
las. Ibland kan mdjligheten att fa ersdttning enligt
avtalet std och falla med dess anknytning till ett
giltigt patent eller annan, 4dnnu giltig ensam-
ratt.

Mycken tid har spillts pd férhandlingar om li-
censavtal som till slut blivit fruktldsa eftersom par-
terna inte nog tidigt — och bada — gjort helt klart
for sig vad deras Overldggningar avsett just i sak,
som licensobjekt. Det giller s m s att borja disku-
tera i ritt ande och att bryta upp om det inte gar
att lagga grunden for avtalet rétt.

9.2. Patentlicenser

Patentlicenser brukar ges antingen for en produkt
eller en metod (ett forfarande). Ofta avser patent-
licenser inte endast en eller flera uppfinningar, for
vilka patent beviljats (patentet 4r da licensobjekt)
eller vilka utgdr féremal for patentansokan (det &r
da ansOkans objekt som &r licensobjekt) i det
land, dér licenstagaren vill tillgodogora sig licen-
sen och dér patentet eller ans6kan registrerats. I
stéllet avser licensen ocksa tillstand for licenstaga-
ren att tillgodogora sig en maskin, anlaggning eller
annan foreteelse 1 vilken den patenterade produk-
ten ingar eller med vilken den stér i praktiskt sam-
band.

Patent eller uppfinningar som patentsokts utgor
kdrnan 1 manga licensavtal. De ger text- och
ibland bildmaéssigt precisa sakunderlag for licen-
sen. Patent ger en fOrutsebarhet av sdrskilt slag
betraffande det réttsskydd som en licens 6verfor.
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Detta ir fallet &ven om patentskyddet endast kan
gilla i de lander for vilka det beviljats och omstéan-
digheterna kring erhéllande av patentskydd, lik-
som den rattsliga trygghet mot obehérigt utnytt-
jande — patentintrdng — som patent ger, varierar
en hel del fran ett land till ett annat.

I vissa forbindelser kan det emellertid vara vart
att hellre satsa pd hemlig utveckling av kunnande
for licensiering som know how (se nedan) én att
lata bekantgora ett tekniskt framsteg, sdsom pa-
tentratten forutsitter. Inte séllan dr sddant kun-
nande som inte uppfyller kraven pa patenterbar-
het virdefullare &n vad som kan patentskyddas.
Icke patenterbart kunnande kan emellertid ocksa
behdva forenas med utnyttjande av patenterade
produkter eller metoder for att alls kunna nyttig-
goras eller for att licenstagaren med hot om utkra-
vande av ansvar for patentintrdng i den del som
omfattas av patent skall kunna indirekt skydda
ocksé andra delar av sitt forviarvade kunnande mot
sina konkurrenter.

I Forenta Staterna forekommer s k “’design pa-
tents”, vilka ger underlag for licensiering av en
produkts design pé grundval av vad som alltsa kal-
las patent utan att hora under patentlagstiftningen
i egentlig mening.

9.3. Varumiirkeslicenser

Varumarkeslicenser ger licenstagaren ritt att ut-
nyttja varukdnnetecken (figurer, ord etc) vilka li-
censgivaren har skydd for i det land som licensen
avser. I svensk ratt kan skyddet ha sin grund i
registrering eller s k inarbetning (eng. user”). I
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atskilliga lander kan skydd grundas endast pa re-
gistrering. [ den man underlaget for licensen ar ett
kdnnetecken som &r inarbetat fOr licensgivaren i
licenstagarens land och dir skyddas pé grund av
just inarbetningen blir det naturligtvis av funda-
mental betydelse fOr licensavtalet att licenstagaren
kan och skall tillgodogora sig kdnnetecknet pa sa-
dant sétt att inarbetningen kommer att besta pa
marknaden. Frén licensgivarens synpunkt ar det
av vikt att vid avtalets upphdrande den inarbet-
ning skall komma licensgivaren till godo som li-
censtagaren dstadkommit under licenstiden.

Jag har redan pekat pa skél for att ibland be-
handla varumiérkeslicenser samt patent- och know
how-licenser i skilda avtalshandlingar. Ett skal att
alls inte forbinda licenser av dessa slag med var-
andra kan vara att produktkvalitén i ett licensta-
garland inte kan na gingse standard for market.
Det kan vara fallet trots att produkten svarar mot
de objektsbestimningar i avtal med licenstagaren
som giller patent och know how och som licensgi-
varen kan vara ndjd med. Dar ett varumarke li-
censieras forekommer f ¢ ibland att licensgivaren
forbehéller sig ratt att utan att ange skal saga upp
licensen till upphérande efter viss kortare tid for
att undvika tvist om just produktkvalitén. Inte sii-
lan forekommer att licensgivaren forbehaller sig
rétt att kontrollera varans kvalitet i licensgivarens
tillverkning. For licensgivaren kan det vara ange-
laget att trygga sig mot vilseledanden genom att
varor som licenstagaren mérkt med licensgivarens
marke och som inte haller avsedd kvalitet exporte-
ras av licenstagaren till mottagare utanfor licensgi-
varens kontroll.
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9.4.Upphovsrittslicenser, monsterlicenser

och designlicenser

Upphovsrittslicenser, monsterlicenser och design-
licenser (jag raknar till upphovsrattslicenser ocksa
licenser som giller utnyttjande av fotografi) har
till foremal den konstnirliga eller endast nya form
i vilken en produkt framtrdder (monsterrittens fo-
remal ar i Sverige forebilden fOr en varas utseende
eller ett ornament). En upphovsrittslicens kan
ocksa avse litterdra eller i vid mening beskrivande
alster, t ex detaljritningar fé6r montering av en an-
laggning med eller utan atféljande anvisningar.
Ett ekonomiskt synnerligen betydelsefullt omrade
for upphovsréttslicenser avser programvara for
datorer. Datorprogram kan, som saddana, normalt
inte patentskyddas. Monsterrétten bygger varlden
Over pd registrering, medan upphovsritten som
regel giller oberoende hédrav. I USA och ett mind-
re antal ldnder, framst latinamerikanska linder ar
dock registrering av storre eller mindre betydelse
for vilket upphovsrittsligt skydd som ges.

9.5. Know how-licenser

Know how-licenser kan giélla si manga olika slags
foreteelser, metoder etc att en generell objektsbe-
skrivning maste bli mycket allmént hallen. I ett
rattsfall i Forenta Staterna har know how forklarats
omfatta ”faktisk kunskap som inte kan ges en precis
separat beskrivning, men som, nir den anvénds i
samlad form efter att ha férvarvats som resultat av
trial and error”, ger forvirvaren formaga att fram-
stalla nagot som han annars inte kunnat framstilla
sa vil eller med sadan precision som befunnits er-
forderlig for kommersiell framgang”.
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Definitioner av know how brukar forekomma
med skilda lydelser for olika syften. Den hér ater-
givna definitionen pekar emellertid pd nagot som
inte ar just rattsligt avgérande med orden ’som
inte kan ges en precis separat beskrivning”. Fraga
ar om sadant som jag har har kallat foretagsspeci-
fik (for foretaget saregen) kunskap och erfarenhet
pé det tekniska och ekonomiska omradet. Det kan
gilla sammansattningen av en likor, forfarandet
vid spinnande av strangar for strdkinstrument, hur
man framstiller en plast med viss bestdndighet
mot kemisk paverkan eller en metod att mark-
nadsfora flottyrringar. Det ar givet att de bestam-
ningar av sadant som kan ges i 6verlaggningar om
licensavtal langt ifrdn alltid kan bli helt exakta till
att traffa just det som licensgivaren har att erbju-
da. Vad licenstagaren far kan emellertid na en
hogre grad av precision genom just den utform-
ning i avtalshandlingarna som avtalsforemalet ges.
Det kan ske i bifogade tekniska specifikationer,
ritningar, hanteringsanvisningar, reservdelslistor,
formler (ex for legeringar eller vaxtskyddsmedel)
etc. Avtalet kan ocksa hénvisa till sddant material
vid sidan om avtalshandlingarna.

Det kan visa sig viktigt for licensavtalets be-
stand — inte minst vad giller avtal med statshan-
delslander och foretag i vissa u-lander — att i know
how-avtal licenstagaren mycket klart erkinner att
forvarvet avser vad som utgor eller mojliggor ett
verkligt tekniskt framsteg i forhallande till vad
som eljest ar kant vid avtalstillféllet. Licensgiva-
ren kan annars f4 bekymmer med att gbra avtalet
géllande och med att fa betalt for utnyttjandet av
licensobjektet.
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I somliga sammanhang kan know how helt vara
frdga om foretagshemligheter. I andra fall kan det
gilla forfaranden, dér endast vissa moment inte ar
bekanta for andra. Det kan ocksa vara sé att var-
det for licenstagaren endast ligger i att han genom
avtalet ldttare far tillgdng till visst kunnande &n
han eljest kunnat férvarva eller utveckla (ex ett
bryggeris recept for oltillverkning). Virdet i li-
censforvirvet kan ocksa ofta ligga i totaliteten
(hemlighet jamte annat) av vad som specificeras
som avtalsobjektet. Dar kan ocksa savil t ex pa-
tent- och designrittigheter som varumarkesrattig-
heter ingd i de storre sammanhang som licensieras
sasom just know how. Det kan salunda vara fraga
om férfaranden ikring ett skyddat varumarke, vil-
ket endast tillats bli utnyttjat i sitt samband med
en rorelse av viss profil, ex Mc Donalds franchis-
inglicensavtal. Mojligheterna for en licenstagare
att utnyttja ett licensierat patent bygger, som re-
dan antytts, ofta pa att han samtidigt med ratt till
utnyttjande av patentet far tillgdng till know how
hos licensgivaren.

9.6. Servicelicenser

“Servicelicenser” ar ett uttryck som ibland an-
vinds for tjanster som skall gora det mojligt for
licenstagaren att tillgodogora sig know how, pa-
tent och annat som licensieras. Sadana tjanster
kan ocksd goras till foremél for licens, vilket
ibland sker i separata avtal, eftersom eljest natio-
nella arbetsréttsliga Overviganden i licenstagar-
landet kan komma att gora sig gillande och fa
aterverkningar pa den licensiering som tjénsteli-
censieringen anknyter till.
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Ett sarskilt slags tjdnster dr de som licensgivaren
kan tillhandahélla fo6r licenstagarens marknadsfo-
ring av en licensierad produkt, design etc, t ex i
form av reklam i skilda former, anknytande bruks-
anvisningar och annat informationsmaterial.

9.7. Licenspaket och licensprogram

Licenspaket ar ett uttryck for att flera licensobjekt
och/eller slag av licensobjekt samlas i ett avtal el-
ler for att avtal om flera sddana samordnas i for-
hallande till en licenstagare. Licensprogram kan
det kallas som en licensgivare bjuder ut for licen-
siering, antingen allmént eller till en viss licensta-
gare. Dir ett licenspaket eller licensprogram av
sistnamnda slag rymmer flera objektkomponenter
(patent, varumérken, know how, teknisk service
etc) ar det sarskilt betydelsefullt att s&val licensgi-
vare som licenstagare har klart for sig vad det som
licensavtalet avser betridffande var och en av de
olika komponenterna betyder, administrativt/
organisatoriskt och ekonomiskt, for skilda enheter
inom vartdera foretaget. Detta giller saval infor
avtalet som under hela dess bestind. Nyttan av
licenssituationen maste kunna mitas hos dem som
direkt berors av varje komponent. Avvigda inci-
tament maste ges till samordning for utvardering
och utveckling av informationsutbyte saval mellan
parterna som inom vars och ens organisations skil-
da enheter (RD- (géngse forkortning for Research
and Development), produktions-, marknadsfo-
rings- etc).
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10. Licensavtal — for och emot

Att savil licensgivande som licenstagande foretag
kan ha mycket att vinna med just licensavtal far
inte skymma blicken for de risker som typiskt sett
anknyter till avtalstypen. Ett licensavtal kan, om
man sd vill, uppfattas som ett instrument for risk-
fordelning parterna emellan.

Lat oss har forst se pa ett urval av de mer typiska
argument for och emot licensavtal som licensgiva-
ren kan ha att dvervéga, for att darpa vanda blicken
till licenstagarens situation. Det kan i sammanhang-
et vara vart att lagga marke till att det ofta ar licens-
tagaren som tar initiativet till att f4 en licens.

Urvalet av de omstiandigheter som har skall be-
réras maste med nddvandighet bli en smula god-
tyckligt. Tonvikten kommer att laggas pé licensgi-
varens situation. Vad som ar en fordel eller risk
for den parten kan ofta ha motsvarande, eller na-
gon gang en litt insedd motsatt, effekt fér den
andra. Har upptas endast ndgra punkter som kan
illustrera avtalsklimatet” pa ett nagorlunda ty-
piskt satt.

10.1. Téinkbara fordelar — frimst ur
licensgivarens synvinkel

Bland vad som talar for licensgivning fran ett fore-
tag brukar ofta frimst nidmnas att licensiering ar
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ett billigt sdtt att verka pd en frimmande mark-
nad. Licensgivaren kan ocksa undgéd effekter av
tyngande social lagstiftning i hemlandet och vara
odtkomlig for eventuella besvirande motsvarighe-
ter i licenstagarens land. Licensgivaren behdver
ofta inte halla sig med nagon egen personal i det
frimmande landet eller gora nagra egna investe-
ringar dér. Licensiering ar f 0, fér foretag med
kompetens pa omréadet for forskning och produkt-
eller metodutveckling, ett gynnsamt sétt att gora
just sddant ekonomiskt barkraftigt. Varje licens
for sig kanske ger endast ett litet bidrag. Ibland
kan dock ocksd sma bidrag vara avgOrande for
mojligheten att fortsdtta med forskning och ut-
vecklingsverksamhet. Att forena licensgivning
med forséljning av komponenter till den produkt
som licenstagaren skall tillverka kan vara ekono-
miskt intressant, liksom att forena forsiljning av
komponenter, verktygsutrustning etc med en li-
cens pa metoder for dess anvandning. Detsamma
kan gilla licensgivning i forening med forsiljning
av egentillverkade enheter som kompletterar li-
censtagarens tillverkning for dennes marknad. Ett
licensavtal betriffande loktillverkning i Kina lar
1983 ha lett till inkop av lok fran licensgivaren i
USA f6r 200 milj. $.

Att licensiera ar ett sitt for licensgivaren att till-
godogora sig sjélv frukterna av det rattsskydd som
han maéste bygga upp internationellt for att skydda
vilken marknad han &n eljest arbetar pa sasom sin
mot andras tillverkning, forsaljning, import etc.
Vi ser har hur det internationella licensavtalet kan
anvandas som ett mer eller mindre nédvandigt
komplement till egen export eller satsningar pa
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egen tillverkning och marknadsforing hemma sé-
vil som utomlands. Licensavtal kan ocksa vara ett
verksamt medel att nd en marknad for vilken li-
censgivarens egna produktions- och marknadsfo-
ringsresurser inte ricker till, ens om de ar typiskt
inriktade pa egen tillverkning och forsiljning.
Detsamma kan gélla om resurserna for egen forsk-
ning och produktutveckling dr otillrackliga, om ett
land med en intressant marknad stiller krav pa
nationell tillverkning och egen féretagsetablering
dar inte &r mojlig, om transportproblem moter for
varor tillverkade i licensgivarens land etc.

Ibland kan salunda licensavtalsvigen sta oppen,
nar marknader &r stingda for egna export- eller
tillverkningssatsningar. Licensavtal kan da som el-
jest utgora ett forsta steg till en mer organisk sam-
verkan med en part pa en frimmande marknad i
en s k joint venture-operation. Den kan t ex ha
formen av deldgarskap for parterna i ett bolag av
nagot slag i licenstagarens land, eventuellt grundat
pa aktieinnehav i ett eller flera utlindska bolag.
Maénga licensavtal har varit bérjan till férdjupad
och breddad samverkan av nu antytt slag. Om en
sddan samverkan vél etablerats kan licensavtal
mellan en deldgare och den andra eller med den
gemensamt etablerade enheten “cementera’” for-
hallandet. Detta kan vara av sirskilt intresse for
en licensgivare som endast har en minoritetsstall-
ning sadsom deligare. Licensgivaren kan i avtalet
skydda eller utveckla en position som t ex etable-
ringsrittsliga regler i licenstagarlandet inte skulle
medge. I licensgivarens Overvdganden infor ett
joint venturearrangemang bor dock beaktas det
storre ansvar for slutprodukten som ett sidant kan
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ge i jamforelse med ett “’rent” licensavtalsengage-
mang, t ex i forhallande till lokala myndighetskrav
och regleringar.

Licensavtal vilar ofta pa tekniskt kunnande som
utvecklas vidare under avtalstiden enligt Overens-
kommelse mellan parterna. Harvid ger licensavta-
let licensgivaren mdjlighet att tillgodofora sig vad
licenstagaren utvecklar av forbéttrade metoder
och produkter péd basis av licensobjektet och li-
censgivaren far hirmed ett bidrag till egen forsk-
ning och utveckling pa detta objektsomrade.

Vissa immaterialriattigheter méste utnyttjas for
att skyddet for dem inte skall forfalla. Man talar
ibland om legalt ’anvindningstvang for att bevara
ratten”. Underlatenhet att utnyttja sadan ratt kan
ocksa ibland ge grund for ansprak pa s k tvangsli-
cens, dvs ratt for den som for talan darom, att mot
ersittning, i regel bestdmd av domstol, utnyttja t
ex ett patent. For rattighetsinnehavaren medfor
salunda ibland underlatenhet att utnyttja immate-
rialrattigheter risk for att en konkurrent pa den
marknad som rattigheterna tiacker mer eller mind-
re fritt kan tillgodogora sig skyddsféremalen i sin
verksamhet. Licensgivning ar ett satt att utnyttja
immaterialrattigheter s att skyddet inte faller
bort.

Infor risken att utsittas for intrdng i en ensam-
rétt, t ex en patentritt, kan ett gynnsamt alternativ
till att smaningom behdva fora en process till dom
gentemot motparten vara att ge denne en enkel
licens, dven om det da ibland féar ske pa foga for-
ménliga villkor. Séarskilt patentprocesser ar ofta
mycket dyra och langdragna. Att det forhaller sig
sa ar ett vialbekant inslag i det argumentationsbat-
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teri som kan omge forhandlingar rérande patentli-
censer i tillspetsade lagen. En forutsittning for ett
acceptabelt utfall av en licens av detta mer eller
mindre framtvingade slag ar naturligtvis dock att
licenstagaren kan mdéta licensgivarens ansprak pa
betalningsformaga och pa férméaga att tillgodose
andra grundliggande ansprdk som kan stéllas pa
en licenstagare.

10.2. Tankbara nackdelar — friamst ur
licensgivarens synvinkel

P4 den negativa sidan fOr licensgivaren kan an-
tecknas att en egen investering i utldndsk tillverk-
ning kan ge battre mojligheter dn licensavtal att
utveckla och behélla en marknad. Licenstagaren
kan — ibland redan pé kort sikt — utvecklas till en
konkurrent i stillet for en samarbetspartner, och
mot en utlindsk licenstagares illojalitet ar det inte
latt att kimpa. Kampen maste som regel foras i ett
frammande land med en rittsordning som inte sal-
lan skapar problem ocksa for den part som verkli-
gen fatt sin rétt krankt.

Aven om mellanhavandet inte slar direkt fel kan
licensgivarens utsikter till ekonomiskt utbyte vara
inskrinkta, t ex av Overenskommelser om fasta
licensavgifter — kanske engdngsbelopp — eller el-
jest av sddana lasningar till en gang avtalsbestim-
da avvagningar mellan parterna vilka hindrar li-
censgivarens egen expansion eller en utveckling
till nidrmare samverkan parterna emellan. Ofta
saknar licensgivaren mojlighet att paverka hur li-
censtagaren hanterar sitt féretag och darmed den
ram inom vilken licensen skall ge utdelning i form
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av royalty etc. Licenstagaren kan s helt ofGrutsett
pakalla insatser av licensgivaren i form av teknisk
service, utbildning av personal, kompletterande
tekniska data, bitrdde med uppkop av skyddade
rattigheter fran annat hall for att alls fa igang eller
fortsétta produktionen, eller for att anpassa licens-
objektet till nya tekniska standarder etc. Det hela
kan sa helt enkelt i efterhand te sig alltfor dyrt for
licensgivaren. Det hdnder att férhandlingskostna-
der infor avtal och under avtalets forlopp med li-
censtagaren och diverse myndigheter och andra
organ i dennes land redan de goOr ett licensavtal
olonsamt.

En del av de problem av antytt slag som kan
drabba licensgivaren hér samman med att en li-
censgivare, som inte lyckas hdlla licenstagaren
rimligt n6jd med vad denne forvérvat, inte kom-
mer att kunna fa ut vad han vintat sig av avtalet,
hur vil detta @n formulerats och hur néjda bada
parter 4n ma ha varit med avtalet nir det skrevs.

10.3. Tankbara fordelar — framst ur
licenstagarens synvinkel

Licenstagarens sjialvklara fordel av ett licensar-
rangemang ar mojligheten av 6kad forséljning och
utveckling av en bredare marknadsandel grundad
t ex pa béttre produkter och produkter med mer
utvecklad teknik dn som eljest vore tillganglig for
hans verksamhet.

Ofta ar det en avgorande drivfjader for licensta-
gare att licensavtal ger tillgang till resultat av eljest
oatkomliga eller i vart fall svardtkomliga tekniska
framsteg. Egen forskning och utveckling kan vara
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for dyra moment att satsa pa. Det kan bli billigare
att ’kopa fardigt”. Tidsaspekten ar ofta betydelse-
full. Det ar brattom att nd marknaden. Man kan
hinna ut pd marknaden i tid. Men ocksa foretag
med en stark egen stdllning inom forskning och
utveckling behdver genom licensavtal fa tillfléde
frdn andra for sitt eget arbete. Korsbefruktning
forekommer i betydande omfattning i licensavta-
lets form sdsom formel for teknisk utveckling och
tekniskt samarbete. En licens kan ocksa vara be-
gérlig for att utveckla och bevara en redan vileta-
blerad marknadsposition som hotas av t ex en ny-
utvecklad design eller produktlinje eller av nya
tillverknings-  eller = marknadsforingsmetoder.
Kostnaderna for att pa egen hand méta utveck-
lingen runt omkring kan vara for stora. Att hélla
licensgivaren i handen” kan kosta licenstagaren
bade royalty och det egna oberoendet som fore-
tag, men det kan vara val virt allt sidant. Vad som
i forstone tedde sig som en defensiv operation kan
kanske utvecklas till ndgot mycket offensivt i na-
gon till licenser knuten samverkansform.

10.4. Ténkbara nackdelar — frimst ur
licenstagarens synvinkel

Pé langre sikt kan emellertid ibland en licens som i
borjan tedde sig gynnsam for licenstagaren utgora
ett hinder mot egen fornyelse och expansion pa
grund av den lasning Over tid som licensavtalet
innebar till just licensgivarens teknologi, know
how etc och till samarbete med just denne. Over
dennes verksamhet i Ovrigt har licenstagaren kan-
ske alls inte nagot inflytande, om sidant inte ga-
ranterats i licensavtalet.
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10.5. Joint ventures

Licensavtals avgriansning av parternas beroende
sinsemellan maste foljaktligen grundas pa deras
medvetna hénsyn till varandras situation och ut-
vecklingsperspektiv i stort (i vad det nu later sig
overblicka). Ett sitt att minimera riskerna av just
oforutsebarhet hérvidlag kan vara samverkan i
deldgarskap eller joint venture-avtal. Andock
tycks det forhélla sig sa att licensavtal utan vidare
samverkansbindningar spelar en allt betydelseful-
lare roll bland de mojligheter som star till buds om
foretaget utvecklat tekniskt kunnande av sarskilt
virde. Detta giller dtminstone stora foretag med
internationell inriktning pa sin verksamhet.

10.6. Avtal med foretag i u-lander

I synnerhet i u-linder forekommer regleringar av
licensavtal i syfte att vid deldgarskap eller joint
ventures ge virdlandets parter ett bestimmande
inflytande &tminstone over sddant betraffande av-
talen som ror landet ifrdga. De ofta minst sagt
begrinsade aterforingar av know how m m som
kan forvantas till det licensgivande foretaget i
dessa relationer ger naturligtvis inte sillan skl
snarare for dterhallsamhet &n for 6ppenhet i mel-
lanhavandet. Det kan vara svart att formalisera
saddan aterhéllsamhet i avtal. Det kan ge problem
for mellanhavandets framtid. Somliga foretag har
héar ganska dyrt fatt betala for en enligt vardlandet
positiv image som licensgivare.

10.7. Avtal med statshandelslinder
Licenstagare i statshandelsldnder ar i regel organ
for sin stat. Till licensavtalet kan just darfor knytas
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sdrskilda regler som styr licenstagarens engage-
mang. Ersittningsformerna for licenser kan natur-
ligtvis paverkas av att det inte finns ndgon mark-
nadsmaéssig prisbildning i licenstagarlandet for de
produkter som kan grundas pa licensen. En en-
gangssumma 1 stéllet for royalty kan da bli den
naturliga ersattningsformen. Det ar hir vanligt att
forsédljning av utrustning kombineras med savil ett
avtal med licens for tillverkning som ett avtal om
tekniskt bitride.
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11. Narmare om problem
med bestammande av
licensobjektet

Om ett licensavtal skall ge parterna de fordelar
dérav som de hoppas pé beror naturligtvis till stor
del pa deras ekonomiska och organisatoriska for-
maga att ta till vara de mojligheter som Oppnar
sig. Det kan vara svart att finna rétt partner for
den avvégning av licensiering som kan te sig 6nsk-
vard fran endera sidan.

Ett foretag som soker en licenstagare kan ha
anledning att forhalla sig mycket Oppet till vad
som skall licensieras och erbjuda alternativ i form
av mer eller mindre omfattande licenspaket eller
licensprogram i skilda utformningar vad giller tek-
nisk service, stod for marknadsforing etc. Ett li-
censsOkande foretag kan ha fog for att inte se
snavt pa vad det skall begiara. Det kan ocksa ha
anledning att forhalla sig pa rakt motsatt satt for
att tillgodose en licensgivares inte sillan motivera-
de ansprak pa respekt for sin bedomning av vilken
marknad som skall tillgodoses genom licensen. En
licensgivares felbeddmning av licenstagarens
marknad kan goéra att forvintade royalties och
andra intdkter helt enkelt uteblir. Det dr ju ocksa i
forsta hand ytterst licensgivaren som har att ta
stillning till hur kunnande eller ensamréttspositio-
ner skall utnyttjas av andra. Detta lagger emeller-
tid ocksd pé licensgivaren ansvaret for att astad-
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komma en tydlig avgriansning av licensobjektet,
till undvikande dels av att parterna talar forbi var-
andra vid avtalsféorhandlingarna och dels av att
tolkningsproblem och tvistigheter uppstar efter
avtalsslutet.

Licensgivaren kan emellertid ha svart att bilda
sig en uppfattning om licenstagarens potential, s
att licensgivaren pa grundval darav kan binda sig
till licenstagaren for ofta lang och kanske tekniskt-
ekonomiskt-politiskt vaxlingsrik tid. Fér bada par-
ter ar det angeldget att i avtalet forsoka motverka
de negativa effekter som osdkerhet i skilda hénse-
enden kan fororsaka i férening med just avtalets
utstrackning Over tid. I ett visst licenssammanhang
kan det t ex vara till mojligheterna for framtida
utveckling av det licensierade och av dirtill knuten
samverkan mellan parterna som forvéantningar
stdlls. Licenstagaren begéir da inte séllan tillgdng
till vad licensgivaren kan utveckla och som har
samband med det aktuella licensobjektet. Har kan
det ibland vara klokt av licensgivare att férbehalla
sig sadant resultat av eget utvecklingsarbete som
kan patenteras eller monsterskyddas. Forménliga-
re licensiering pa grundval av patentet eller mOnst-
ret kan di tankas ske pa annat hall eller det nya
patentet respektive monstret kan fa utgéra grund
for omforhandling av erséttningsvillkoren i det ur-
sprungliga licensavtalet. Ett sitt att ge stdd 4t en
eljest forekommande avgrénsning av licensobjek-
tet vid know how ér att foreskriva att vad som inte
meddelats licenstagaren inom viss kortare tid inte
omfattas av licensen.

Nir licensobjektet bestdms ar det vanligt att re-
ferera till forekommande registreringsbeteckning-
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ar for patent, monster, varumarken etc och ange
land for registreringsatgarden, dven om registre-
ringen inte grundar ratt for alla de lander dar li-
censen kan komma att utnyttjas. Det ger licensen
ett precist sakunderlag. Helt oberoende héarav
finns det allmént sett fog for att vid licensiering av
en produkt avtalsbestimma savial dess beteckning
som dess utseende och funktion. Det kan t ex ske
genom att en tryckt produktbeskrivning bildggs
avtalet.

Vid licensiering av ett forfarande dr det av vikt
att inte endast precisera tillvigagangssattet och
komponenter som anvénds i produktionen utan
aven dennas dndamal och resultat. Allt bor ske i s&
enkla termer som mojligt och utan Overdrifter.
Prestandauppgifter kan ofta — hér som eljest —
vara att anse som rattsligt bindande garantier fran
licensgivaren till licenstagaren. Det som en licensgi-
vare bjuder ut av know how ir ofta sddant som
kommit fram som kunnande i ett lingre utstrackt
utvecklingsférlopp. Darfér blir klart avgrinsade
objektsbestdmningar angeldagna i forhallande till sa-
vél tidigare som senare led i férloppet.

Nar licensens omfattning bestdms ar det viktigt
att parterna tydligt relaterar den till ersattnings-
modellen i avtalet. Frga ar vad licenstagaren be-
talar for pa det ena eller andra sattet. Tacker t ex
Overenskommen royalty ocksd en delvis dndrad
produkt eller ett forfarande dar vissa led ersatts av
andra? Ersittningsreglerna kan pa sa sitt kom-
plettera objektsbestdmningen i avtalet till att i viss
mening utgora en del darav.
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12. Infor avtalsslutet

Den situation i vilken ett foretag nar forbindelse
med ett annat for att diskutera mojligheten av ett
licensavtal ar langt ifran alltid priaglad av 6ppenhet
och god vilja hos bada parter till samverkan for
vars och ens basta. Jag skall hiar endast ge nagra
antydningar av manga tdnkbara om vad som kan
vara att sarskilt beakta i skedet infér val av licens-
avtalsmotpart och i valsituationen. En forsta syn-
punkt ar emellertid given. Bada parter vinner pa
att ha anlitat sddana jurister pa ett tidigt stadium,
vilka har tidigare, gedigen erfarenhet av avtalsfor-
handlingar och licensavtal och att fortldpande ha
kontakt med sina juridiska experter.

12.1. Preliminira éverenskommelser

och sekretessavtal

Den som Onskar bjuda ut en licens, och i synner-
het dd en licens som giller know how, maéste
stundom vara mycket forsiktig redan i nirmandet
till en mojlig licenstagare. Det har intrédffat att
handlingar med utforlig beskrivning av ett licen-
sobjekt lamnats pa bordet i ett rum hos en ténkt
licenstagare under en kaffepaus i ett annat rum
och darvid fotograferats i tysthet, varpé ingen af-
far blivit av. Inget bevis om négot obehdrigt har
kunnat foras, niar sedan kunnandet omsatts i till-
verkning inom det fotograferande foretaget eller
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hos ndgon dess samarbetspartner. Det kan ibland
vara klokt av en licensgivare att redan inlednings-
vis klargora for licenstagaren att viss information
kommer att férmedlas forst sedan licensavtal teck-
nats och ev dven viss likvid erlagts.

Det forekommer i dessa sammanhang ocksa oli-
ka slags prelimindravtal, och principoverenskom-
melser, ibland av tvivelaktigt juridiskt varde. I vis-
sa fall traffas ett s k sekretessavtal, eller rycks i ett
prelimindravtal in en s k sekretessklausul, varige-
nom den potentielle licenstagaren atar sig att inte
anvianda sadan information som han fatt del av
under forhandlingarna, med mindre parterna trif-
far ett formellt licensavtal. Sekretessoverenskom-
melser av detta slag 4r emellertid erfarenhetsmas-
sigt av begransat virde.

Ett annat satt for licensgivare att skydda sig kan
vara att krdva en s k disclosure fee”, ett belopp
for att alls delge en prospektiv licenstagare know
how. Om denne inte finner sig ha anvéndning av
det han far veta skall beloppet oftast inte fa ater-
kridvas. Om ett licensavtal kommer till stind kan
det redan erlagda beloppet i allmidnhet avriknas
fran eljest bestimd ersittning.

12.2. Provisoriska avtal — optionsavtal

En licenstagare kan behdva tid pa sig att ta stall-
ning till om han kan nyttiggora en licens av erbju-
det slag. Licensgivaren 4 sin sida har intresse av att
saddant inte drar ut pa tiden. Ett provisoriskt avtal
kan d& traffas i vilket licensgivaren tillférsiakras
viss ersittning fOr att ge sin motpart en option pa
en definitiv licens efter utgdngen av en avtalad
betdnketid. Licensgivaren brukar fa forbinda sig

49



att inte erbjuda licensen till ndgon annan under
beténketiden.

12.3. Valet av motpart

Noggrant 6vervagande av en méangd omstindighe-
ter kan vara vilmotiverat infor valet av motpart i
ett licensavtal. Jag skall har endast ge nigra smak-
prov pa typiska sddana omstidndigheter.

Omsesidig nytta av avtalet, vil insedd av bada,
ar grundlaggande. Till detta hoér emellertid en
mingd detaljoverviganden. Vad ligger egentligen
i det kunnande som licensgivaren vill ge ifrén sig?
I vad man kan licenstagaren ha formaga att verkli-
gen och med koncentration pé licensobjektet ut-
nyttja det inte bara i rask omséttning till praktiska
effekter utan ocksd som underlag fér utveckling
och aterforing till licensgivaren?

For att etablera ett utgingsldge for avtalsfor-
handlingar kan licensgivaren ha anledning att lata
sig informera i atskilliga hidnseenden, t ex om det
andra foretagets

— stéllning pa marknaden i forhéllande till kon-

kurrenter,

— agarforhallanden (koncernstrukturer),

— licens- och/eller samverkansavtal med andra

foretag,

— tillverkningsresurser,

— finansiella stillning (bankférbindelser),

— utvecklingsplanering,

— kostnadskalkyler kring utnyttjanden av

licensobjektet och narliggande objekt,

— tidigare arsomséittning for liknande och and-

ra produkter samt

— framtidsbeddmningar av marknaden.
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Licenstagaren kan vara speciellt intresserad av de-
taljredovisning av licensobjektet, var och hur det
hittills kommit till anvéndning, kostnadsbilden
kring en ténkt tillverkning grundad pa bl a vad
licensgivaren kan ha fér uppfattning om de kom-
ponenter eller den tillverkningsutrustning som er-
fordras, vilka licenser som redan givits och som
antingen ar parallella (enkla) licenser eller som
kan (som enkla eller exklusiva) ha berdringspunk-
ter med det aktuella licensobjektet och dess mark-
nad.

Innan parterna ger sig in pa att utforma en slut-
lig, omfattande licensavtalstext kan det vara myc-
ket nyttigt att de skriftligen — i en avtalsskiss eller
korrespondens — sdker komma till visshet om att
de ar overens om de viktigaste av de frigor som
avtalet skall reglera. Det kan namligen da visa sig
att parterna har diskuterat med varandra utifran
skilda, oférenliga forutsittningar. Mycken tid och
betydande belopp kan sparas med den nu angivna
metoden.
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13. Avtalet

Det bor ha framgatt att licensavtal latt blir ganska
omfattande aktstycken, om de skall rymma allt
som kan behova ldggas fast for ett fungerande
mellanhavande mellan parterna.

Atminstone for icke-jurister kan licensavtal i
slutligt skick ofta framstd som mycket svarbegrip-
liga dokument, fyllda av definitioner och grade-
ringar av skilda slag pa juridiskt sprdk, dar ut-
landsk juridisk sprakdrékt ytterligare kan gora av-
talstexten svarbegriplig. Har som eljest vid kom-
plicerade verklighetsforhallanden kan emellertid
ett ofullstandigt eller alltfér vardagssprakligt avtal
vara farligare 4n om parterna nojt sig med ett
handslag, sedan de ldmnat ett foérhandlingsbord,
tomt pa papper.

13.1. Standardformulir och checklistor m m

Till ledning for upprattande av licensavtal finns en
mycket omfattande flora av standardformulér och
checklistor, stundom mer eller mindre utforligt
kommenterade i litteraturen. Manga foretag har
egna handlingar av detta slag. Ett problem med
anvandning av sddant till underlag for utformning
av avtal i praktiken ar att licensavtal ar av sé olika
karaktar och kan rymma s ménga element av skil-
da slag. Forandringar i ett eller flera hinseenden
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drar darfor latt med sig dndringar i andra, s att till
slut inte mycket kan aterstd av de prefabricera-
de” uppsittningarna av avtalsinnehéll. Det fore-
kommer ocksa checklistor och liknande som ir sé
komplicerade i sin ambition att tacka tankbara fall
att de blir begripliga endast for specialister pa an-
viandning av dem. Detta hindrar dock naturligtvis
inte att formulér och checklistor kan ha mycket att
ge till grund for val av formuleringar kring de pro-
blem som bdr beaktas i avtalen och till att hindra
att ett eller annat gloms bort. Viktigt ar att noga
beakta de syften for vilka checklistor och formular
uppréttats. Orgalime’s (Organisme de Liaison des
Industries Mécaniques Européennes) vilkinda
formuldr ”Model form of patent license agree-
ment”’ torde ytterst sillan anvindas som just for-
muldr utan 1 stdllet som checklista och formule-
ringsunderlag. P4 know how-omradet har samma
organisation, liksom FN:s ekonomiska kommis-
sion for Europa (ECE) givit ut “vigledningar”.
Verkligheten kring know how later sig ndmligen
inte rimligen finga i formuldr. N&r ett patentli-
censmoment kopplas till know how i en s k kombi-
nerad licens blir situationen normalt for speciell
och komplex fér formular.

Utan att gé in pd ordalydelser skall jag hir strax
behandla ett antal typer av avtalsbestimmelser
med koncentration pa vad som kan vara att sir-
skilt se upp med 1 beaktande av vad de avser i sak.
De pa négra fa stéllen atergivna avtalsbestimmel-
serna ar endast illustrationer till framstéllningen.
Deras enda syfte dr att ge en smak av vad det kan
vara frdga om i praktisk utformning. Av syftet fol-
jer att jag aterger bestdmmelserna i deras ur-

53



sprungliga sprakdrakt och att jag inte ansett det
motiverat att ange kélla for dem. Forst dock nagot
ytterligare om den rattsliga ”milj6” i vilken avta-
len forekommer.

13.2. Licensavtalets rattsliga miljo

13.2.1. Betydelsen for licensavtal av lagstiftning och
internationella 6verenskommelser linder emellan
Betriffande de immateriella rattigheter som om-
fattas av licensavtal giller i varje land detta lands
lagar. De ger de grundldggande reglerna om ritt
till uppfinningar, ménster, modeller, varumérken,
litterara och konstnérliga alster etc. Lagarna ger
for varje rattighetstyp ett antal rattsliga fixpunkter
for sddana licensavtal som berdr landet i fraga.
Hérav foljer en viss fasthet och en struktur i un-
derlaget for avtal om sadana licensobjekt som om-
fattas av just immaterialrittslig lagstiftning. Bety-
delsefullt ar ocksa att avtalen pa dessa réttsgebit
far stod av oftast timligen entydiga regler mot in-
trang fran annan i de rittigheter som parterna av-
talat om. Nar daremot licensobjektet ar know how
ger nationell lagstiftning i regel mycket mindre av
stod &t parternas réttsliga stillning, savdl dem
sjalva emellan som i forhallande till utomstaende.
I méanga lander diar det finns utvecklade skydds-
regler for immaterialrattsliga licensobjekt ar skyd-
det mot t ex obehorigt utnyttjande av foretags-
hemligheter mycket bristféalligt och reglerna ér
ofta inte utformade med tanke p& handel med
know how. Ibland far rittsregler for know how
sOkas t ex bland allmént syftande konkurrensritts-
liga regler, ibland i allminna réttsprinciper av
ganska oforutsebar tillimplighet.
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Sjélvfallet kan licensavtal liksom andra avtal
traffas av allménna regler om avtals ingéende, be-
stand, ogiltighet etc, vilka kan finnas inom varje
rattsordning som far tillimpning pa avtalet. Av
sarskild vikt ar det att redan infor avtalsslutet be-
akta sddana regler som kan mojliggdra jamkning
eller &sidosittande av avtalet helt eller delvis pé
grundval av en missndjd motparts talan darom (i
svensk ritt t ex avtalslagens 36 och 38 §§).

Forutom de lagar for varje land som s a s natio-
nellt etablerar rattigheterna, berors licensavtal av
ett betydande antal internationella 6verenskom-
melser. De flesta av dessa har direkt betydelse
endast ldnder emellan. Detta giller t ex Pariskon-
ventionen om industriellt rdttsskydd, med dess
krav pad medlemsldnderna att ge samma formaner
betriffande det industriella rdttsskyddet at med-
borgare i annat till konventionen anslutet land
som det ger egna medborgare, s k 'nationell be-
handling”, och atminstone det minimirattsskydd
som konventionen foreskriver. Andra internatio-
nella Overenskommelser fir en mer omedelbar
verkan pa licensavtalsparternas avtalsfrihet.

13.2.2. Sirskilt om betydelsen av konkurrensregler
i lagar och internationella 6verenskommelser

Till de regler pa det internationella planet som
direkt ror avtalsfriheten hor reglerna i Romfordra-
get, som ligger till grund f6r EG, i vad dessa ror
t ex kvantitativa import- och exportrestriktioner
samt konkurrensbegrinsande atgiarder vilka kan
paverka handeln mellan medlemsstaterna. Det-
samma galler regler av motsvarande slag i EG:s
avtal med liander som ar associerade eller eljest
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avtalsbundna till EG. (For detaljer harom hanvi-
sas till Bernitz, U., Internationell marknadsritt,
1980, s. 41 ff.)

Till konkurrensrattsliga effekter pa skilda slags
bestammelser i licensavtal skall jag strax aterkom-
ma, men da utan att ndrmare hénfora mig till just
Romfordragets och anknytande regleringars in-
stallning till konkurrensfragor. I nationell lagstift-
ning vérlden Over forekommer niamligen en allt
mer betonad inriktning pa kontroll och undanré-
jande av konkurrenshinder i licensavtal for skilda
nationella och regionala marknader. Skillnaderna
linder emellan ar dock betydande. Sa ar t ex Sve-.
rige, Norge och Finland linder dar det konkur-
rensrittsliga klimatet far anses vara tamligen tole-
rant i jamforelse med vad som giller pA manga
andra hall. Regler som direkt forbjuder det ena
eller andra konkurrensbegriansande forfarandet ar
fataliga och av begrinsad omfattning i dessa nor-
diska lander. Vad som inte ar héllbart i ett interna-
tionellt licensavtal for en konkurrensrittslig prov-
ning t ex 1 USA kan vara fullt acceptabelt i ett helt
inomsvenskt licensavtal.

Pa grundval av USA:s s k antitrustlagstiftning
reses stundom krav pé s k extraterritoriell tillamp-
ning av sadan lagstiftning med avseende pa verkan
av konkurrensrittsligt dar otilldtna atgidrder som
foretagits i annat land. Det finns manga skal till
stor forsiktighet med hénsyn till regleringar av
dessa slag.

13.2.3. Sdrskilda lagregler for licensavtal.
Myndighetsingripanden
I atskilliga lander forekommer ocksé av andra skél
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an intresset féor konkurrensfrihet, och stundom av
rakt motsatta skél, ingdende regleringar av trans-
aktioner betriffande teknologioverféring o likn
och dirmed just av licensavtal. I t ex Brasilien,
Filippinerna, Japan, Jugoslavien, Mexico, Nige-
ria, Portugal och Spanien finns sirskilda lagar hér-
om. Ett vanligt inslag ar krav pa registrering och
ibland dven pad myndigheters godkannanden av
licensavtal for att de alls skall fa giltighet. Man
traffar ocksa pa bestimmelser om maximiroyalty-
satser och om exportfrihet for licenstagaren, krav
pa att forbattringar skall vara inkluderade i licen-
sen, att vad som kan produceras i landet inte skall
importeras etc. Myndighetsengagemang i forhand-
lingar om godkédnnande av licensavtal kan forsvara
forhandlingarna avseviart. Detsamma kan gilla
myndighetskrav pd medverkan i licenstagarens
land av andra foretag och organisationer infor av-
talsslutet eller rentav som parter i avtalet. Det fo-
rekommer att licenstagaren skjuter myndigheter-
na framfor sig for att nd forménliga overenskom-
melser och det ar inte alltid entydigt vad ett god-
kdnnande av en myndighet innebar f6r hur avtalet
praktiskt skall kunna genomféras. Forhallandena
varierar starkt ldnder och branscher emellan. De
medfor emellertid inte sillan 6kade férhandlings-
kostnader av betydenhet och en inte ovésentlig
tidsfordrojning for avtalets ikrafttradande.

13.2.4. Uppférandekoder

Licensavtalsomrddet har under manga ar statt i
det internationella sokljuset i hiagnet av bl a det
dnnu inte slutférda arbetet pd en internationell
uppfoérandekod betraffande teknologidverforing,
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vilket pagatt inom FN-organet UNCTAD. Ett an-
nat FN-organ, WIPO, offentliggjorde 1977 en ’Li-
censing guide for developing countries”, till led-
ning for licenstagare i u-lander. Ytterligare ett,
UNIDO, publicerade 1979 en skrift ’Guidelines
for Evaluation of Transfer of Technology Agree-
ments”’. Allt detta har jag hir antecknat endast for
att ge en glimt av vad som ror sig pa det félt dar
licensavtal anvénds.

13.3. Konkurrensrittsliga hinsyn i licensavtal
Immaterialritter och hemlig know how skapar en
monopolstillning pd marknaden for deras inneha-
vare. De kan utnyttja sin stdllning antingen for att
sjalva verka i skydd av regler mot intring av skilda
slag i réttigheterna och mot obehdrigt utnyttjande
eller for att Overlata eller uppléta réttigheterna till
andra. Upplatelser kan som vi sett ske i licensav-
tals form. Genom avtalsbestimmelser av de mest
skilda slag kan licensgivaren pa grundval av sin
rattsstallning soka fordela utnyttjanden av patent,
know how, varumirken etc pa ett sitt som inte
later sig forena med de dnskeméal om konkurrens
som kan rada i olika lander.

De exempel som jag har kommer att ge pa tiank-
bart konkurrensbegriansande faktorer speglar,
som forut sagts, inte nigot givet rittssystems in-
stallning till dessa. De pekar pa riskzoner for kon-
kurrensrittsliga ingripanden, dar motvéigande fak-
torer av storre eller mindre tyngd kan pakallas for
att en avtalsbestimmelse eventuellt likvél skall an-
ses vara acceptabel.

Jag skall emellertid sarskilt peka pa den vikt for
licensavtals innehdll i konkurrensrattsligt betydel-
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sefulla hénseenden som tillkommer EG:s regler
dérom.

I avtal med effekter som kan beréra USA-mark-
naden kan den dar mycket ingripande antitrust-
lagstiftningen ge underlag for speciella hénsyn
ocksa i licensavtal mellan parter i stater utanfor
USA.

13.3.1. EG:s regler om konkurrens

och fria varurorelser

For EG-marknaden stiller Romférdraget, till vdrn
for marknadens enhet, i art. 85 upp en mekanism
emot hinder, inskrdnkningar och forvanskningar
av konkurrensen inom marknaden medelst bl a
licensavtal. Parterna kan emellertid finna végar till
viss frihet att inte behova utesluta allt som i och
for sig kan verka konkurrensskadligt fran sitt avtal
(se narmare Bernitz, a.a. s 120 ff). De kan salunda
eventuellt utnyttja mojligheter till s k negativattest
for licensavtalsparterna eller utnyttja den frihet
som den hir som bilaga atergivna, den 23 juli 1984
utfirdade gruppundantagsforordningen for vissa
patentlicensavtal kan ge. De kan ocksa ta fasta pa
den praxis som redovisats frin EG-domstolen och
EG-kommissionen. Dar de produkter som man
avtalar om inte svarar f6r mer dn fem procent av
den relevanta marknaden och de deltagande fore-
tagens sammanlagda omséttning understiger 50
miljoner s k rdkneenheter (= ca 350 miljoner
svenska kronor) — s k bagatellavtal — tillimpas
normalt inte Romfordragets konkurrensregler
mot avtalet. Fordragets regler om fria varurérel-
ser, vilka dr grundliggande for att motverka s k
absolut omréddesskydd, kan emellertid tillimpas
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ocksd pd bagatellavtal. Nationella konkurrensrétts-
liga regler kan ocksa bli tillimpliga.

13.3.2. Anledning att se upp — men éverlagt
Avtalsbestimmelser som det finns anledning att se
upp med kan gélla exempelvis f6ljande.

60

Licensgivaren uppliter en exklusiv licens och
parterna knyter till denna ett absolut omrédes-
skydd for licenstagaren; de atar sig alltsd att
sOka hindra andras forséljning av det licensiera-
de pa licenstagarens omrade.

Att faststalla maximikvantiteter for en viss
marknad kan vara otillborligt konkurrenshiam-
mande, liksom att avgrinsa licensen territo-
riellt. Minimikvantitetsbestimmelser (i for-
ening med regler om méjlighet for licensgivaren
att bringa avtalet att upphdra om minimum inte
nas) inger daremot regelmaissigt inte nigra kon-
kurrensréttsliga betdnkligheter, men brukar
kunna vacka invandningar frén licensgranskan-
de myndigheter dér sddana finns.

Konkurrensrattsliga 6vervaganden kan ocksa
traffa forsok att genom patentlicensavtal be-
gransa en licenstagares ratt att, om patentet en-
dast avser en viss anviandning av den patentera-
de produkten, anvidnda denna pa annat sitt el-
ler andra forsok att genom en licenstagares
“uppknytning” i ett licensavtal hindra honom
fran aktiviteter utanfor det som avtalet egentli-
gen avser.

Ett slags avtalsbestimmelse som viackt allt
mer utbredd konkurrensrattslig uppmérksam-
het dr den s k ’field of use”-klausulen. En sa-



dan inskrdnker licenstagarens frihet att utnyttja
en licensierad patentritt eller annan ensamritt
(med eller utan know how) till endast nagon
eller ett antal anvandningar (produkter) av flera
mojliga och begransar ddrmed licenstagarens
initiativ- och expansionsmojligheter.

S k grant back-klausuler, enligt vilka licensta-
garen forbinder sig att aterfora information om
forbéattringar i form av patent och know how till
licensgivaren och att lita denne utnyttja dem,
blir latt konkurrensrittsligt suspekta, om namli-
gen avtalet later licenstagaren ge licensgivaren
(ev ocksa gemensamt med licenstagaren) en ex-
klusiv licens till de forbattringar som licenstaga-
ren gjort.

En s k icke-angreppsklausul betriffande en
registrerad immaterialratt, av innebord att li-
censtagaren inte far soka fa registreringen havd
i réttslig ordning, &r alltid konkurrensréttsligt
dubids. Forsok fran licensgivarens sida att an-
dock skydda sig har ibland tagit formen av en
klausul om ritt att sdga upp licensavtalet till
upphorande vid attack pé registreringen eller
om att licenstagaren for sin del erkdnner réttens
giltighet, med osdker konkurrensréttslig effekt.
En licenstagare i USA kan salunda regelmassigt
inte hindras frdn att féra ogiltighetstalan och
han kan efter en framgangsrik attack mot li-
censgivarens patents giltighet rikna med att fa
tillbaka erlagda royalties, vanligen fr o m dagen
for stdmning 1 ogiltighetsmaélet.

Forsok att hindra konkurrens parterna emel-
lan under eller efter avtalstiden genom s k kon-
kurrensklausuler eller bestimmelser med sam-
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ma effekt, ar naturligtvis konkurrensrattsligt
suspekta, dven om de ibland kan vara nog sa
acceptabla, t ex i sddana licensavtal, sdrskilt om
varuméirken, vilka i mycket liknar avtal om
aterforsiljning. En konkurrensklausul i ett
know how-avtal vilken ticker tid efter avtalets
utgang aven for det fall att avtalad know how da
ar allmant kant, ses oblitt av konkurrensvardan-
de instanser. En licensutformning som medfor
hinder for licenstagaren att anvinda egna kén-
netecken for egna produkter kan ses pd samma
satt.

Avtalsbestimmelser om en licenstagares in-
kopsplikt fran licensgivaren eller annan (s k ’tie
in-clauses” eller kopplingsférbehall) kan ha go-
da skal for sig sa lange det ar fraga om att hélla
en sadan kvalitet pa den licensierade produkten
som annars inte kan &stadkommas och som
kravs for dess funktion. Nar de eljest hindrar
licenstagaren fran att gora sa formanliga inkop
som mojligt hamnar de typiskt sett i strid mot
konkurrensskyddande regler.

En licensgivare kan vara intresserad av att i
licensavtalet fa in bestaimmelser som hindrar li-
censtagaren fran att genom avtal med annan fa
tillgang till kompletterande tekniskt kunnande
eller vad som eljest kan bereda licensgivaren
konkurrens utanfér dennes kontroll (s k tie out-
clauses). Sadana bestdmmelser ar naturligtvis
typiskt sett dgnade att mota invdndningar av
konkurrensréttslig art.

Det finns en risk att kénslighet for tdnkbara kon-
kurrensrattsliga komplikationer vid licensavtal le-
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der till onodigt forsiktiga l0sningar. Det kan t ex
vara helt legitimt for en licensgivare att soka skyd-
da en marknad for sina egna produkter mot att
storas av annans licenstillverkade produkter under
samma varumirke, men med lagre kvalitet, ge-
nom att begrinsa licenstagarens forsaljningsomra-
de. Mojligheterna harfor vaxlar emellertid.
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14. Narmare om licensavtals-
innehallet — utom dess
ersittningsregler

Syftet med det narmast foéljande ar att soka ge en
uppfattning om vad som kan ses som licensavtals
“inre liv”’. Ersattningsfragorna kan dock fortjana
ett sarskilt avsnitt, vilket nog blir lattare att tillgo-
dogora sig for den som redan sett vad avtalet i
ovrigt kan bjuda. Ersattningsreglerna beror av allt
sadant annat.

14.1. Detaljeringsgrad

I avtalets detaljregler kan métas allt vad jag tidiga-
re varit inne pd om terminologi, variationsrike-
dom, krav pé nédra verklighetsanknytning etc. Jag
har sett licensavtal som borjat med langa beskriv-
ningar av parternas vag till avtalsslutet (ibland till-
komna i syfte att skapa ett tolkningsunderlag for
avtalet, liknande forarbetsuttalanden betriffande
lagtext). Darefter kan avtalet ordrikt och detalj-
méngt ha striackt sig dver méanga tiotals sidor, bila-
gor ordknade. Jag har ocksé sett avtal som efter
ett kort omnamnande av parternas namn och hin-
visningar till ett patentregistreringsnummer endast
rymt ett par paragrafer om ersittning och avtals-
tid, allt pa en knapp sida. Foljande far bli ett
smakprov pa Overvdganden kring ett urval mo-
ment som inte hor till ovanligheterna i licensav-
tal.
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14.2. Definitioner

Definitioner i birjan av avtalet har sitt sjalvklara
varde i att forenkla forstéelsen av vad som senare
forekommer, sarskilt om de ar fa och kortfattade.
De utgér ocksd en mycket bestaimmande del av
avtalsinnehéllet, vilken parterna gor klokt i att
agna noggrann uppmérksamhet. Ibland blir defini-
tionerna s manga och “’luddiga” att det hela blir
onddigt svarbegripligt. Det finns t o m fall av att
definitioner formulerats sa illa att de upphévt var-
andra, sasom nir en licensierad produkt definie-
rats i termer av bakomliggande patent, varpa bak-
omliggande patent strax dérefter definierats i ter-
mer av produkten.

14.3. Liar av Kant!

Hur kategorierna sak, rum (var tillverkning?, var
forsaljning?), tid och sdtt preciseras i avtalet ar
grundlidggande for avtalets funktion. (Jfr de
Kantska kategorierna, dvs. kvantitet, kvalitet, re-
lation och modalitet — efter den store filosofen.)
Detsamma giller vilken exklusivitet, om nagon,
som licenstagaren tilldelas.

I somliga lédnder anses en exklusiv patentlicens,
som inte ger uttryck for att licensgivaren behaller
nagon ritt, innebéra en overlatelse (ej endast upp-
latelse) av patentritten, sa att endast licenstagaren
fortsdttningsvis kan fora talan om patentintrang,
trots att ett sadant kanske mest skadar licensgiva-
ren. Effekten kan typiskt sett hindras av att licen-
sen ges for endast nagot kortare tid dn patentets
skyddstid. Geografiskt bestdms en licens omfatt-
ning ofta av att den immaterialrdtt som den avser
ar 1 sig territoriellt begrinsad till sin effekt. Varje
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land har ju sina immaterialrattsliga regler som gal-
ler just diar. En patentlicens ges for det land déar
patentet har sitt rattsskydd.

En utstrackning av licens till ldngre tid dn skydds-
tiden kan, som antytts, stota pd konkurrensrattsliga
hinder, men dven kollidera med valutarittsliga fore-
skrifter. Den ideala minsta licenstidsldngden kan vl
eljest typiskt sett sdgas vara den som tacker den tid
som licenstagaren behover licensobjektet och den
tid som licensgivaren behover for att fa en skailig
vinst och forvantad teknisk aterforing.

14.4. Undvik obehagliga dverraskningar

For att undvika obehagliga dverraskningar under
avtalstiden maste avtalet ofta g mycket langt ned
i detaljer.

— Under vilka forutsattningar och i vad mén
skall endera parten fa vidareoverlata eller vi-
dareupplata (mark skillnaden) sin ratt enligt
avtalet?

— Vad skall hinda med ny teknik eller design
(vem ansvarar for att ansdkningar och regi-
streringar sker? for vem? vem betalar? — vid
exklusiva licenser dock typiskt sett licensta-
garen — hur skall betalning ske?)

— Vem skall svara fér kontroll av att upplatna
rattigheter inte inom licenstagarens hante-
ring kolliderar med andras réttigheter i det
land dér licensen skall utnyttjas.

— Vem skall viarna de rittigheter som avtalats
om mot angrepp fran tredje man?

Det kan i bada de sistnimnda hinseendena vara
riskabelt for en licensgivare att utan varje kost-
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nadsbegransning, t ex till licensens virde, ta pa sig
ansvar for sadant, detta med hansyn till hur olikar-
tade immaterialrattsliga forhallanden som réader
lander emellan.

En skyldighet for licenstagaren att underritta
licensgivaren om skedda intrang ar alltid valgrun-
dad. En licenstagare kan ocksa vara intresserad av
i vilka andra lander intrang sker i sddana rattighe-
ter som han fatt upplatna till sig, varfor avtalet kan
bora innehalla en skyldighet for licensgivaren att
upplysa licenstagaren om vad han fatt reda pé be-
traffande sadant.

Vad giller varumérkeslicenser tar sig licensgiva-
rens forsiktighet gentemot licenstagaren ibland ut-
tryck i att det anges i licensavtalet vilka licensgiva-
rens Ovriga varumarken och till kdnneteckensan-
vandningen anknytande forhallanden (lay-out etc)
som inte omfattas av licensen. Forhallandet un-
derstryker intresset av precision ocksa i vad som
kan tyckas vara overdrivet forsiktigt hallna regler,
ett intresse som erfarenheten dock visar val fortja-
na respekt.

14.5. Undvik ocksa forvirring och irritation

Licensavtalet skapar oftast parter emellan ett sa-
dant 6msesidigt beroendeférhéallande dver tid som
vinner péa att vad som under mer eller mindre lik-
nande forutsittningar alls varit problem for andra
stalls at sidan fran borjan genom uttryckliga be-
stimmelser. Det behover f 0 inte vara friga om
problem av speciellt allvarlig karaktdr; det kan
racka med underlag for irritation, sdsom t ex om
avtalet inte klart nog utryckt omstindigheterna
kring rapportering och ekonomisk redovisning
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samt bestyrkande av uppgifter dari, eller kring hur
och i vilken form ritningar, materialspecifikatio-
ner, programvara fOor datorer etc och tekniskt bi-
trade skall stéllas till forfogande under de, ofta
angelagnare, reglerna i avtalet om i vad man sa
skall ske. Det kan ocksd vara praktiskt att inklude-
ra regler om

— nér, hur linge och hur ofta licensgivarens
personal skall besoka licenstagaren (vem?
vem sOker arbetstillstand?),

— frihet for licenstagaren att utdva personal-
kontroll,

— arbetsmiljon hos licenstagaren for licensgiva-
rens personal,

— ansvar for skada pa anldggningar under be-
sOk etc.

Mycken férvirring och irritation parterna emellan
kan undvikas om meddelanden frdn den ena par-
ten snabbt nar ratt handlaggare pa ratt adress hos
den andra, genom att redan licensavtalet ger reg-
ler for detta och for justeringar av forbindelserna.

Vid en enkel licens eller en exklusivlicens for
visst omrade kan licenstagaren 6nska forvissning
om att licensgivaren inte ger nadgon annan licensta-
gare bittre villkor dn han sjélv far och darmed en
battre konkurrenssituation, kanske utstrackt till li-
censtagarens redan existerande marknad under
allménna regler om fri konkurrens. En licenstaga-
res ansprak pa s k mest gynnad part-behandling”
for att trygga sig kan — omsatt i avtal — skapa en
oacceptabel tvangstréja for licensgivarens behov
av flexibilitet och utveckling och ge licenstagaren
ett falskt intryck av sdkerhet. Tvangstréjor pa li-
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censomradet har ndmligen en klar benidgenhet att
spricka i sommarna. Den trygghet som inte kan sta
att finna i ett fortroendefullt samspel under avtalet
sOks ofta bést i reglerna om dess upphdrande.

14.6. Upphorandeklausuler som
patryckningsmedel

Regler om avtalets upphdrande vid sarskilt angiv-
na forhallanden, eller om ratt att hava avtalet for
endera parten, kan anvindas for att dstadkomma
ratt uppfyllelse eller snabb nog uppfyllelse av de
mest olikartade forpliktelser. Deras praktiska ef-
fekt beror emellertid typiskt sett av omsténdighe-
ter vid en tidpunkt ndr en omgivande situation
rader som parterna inte kunnat 6verblicka narma-
re vid avtalsslutet. Detta maste givetvis begrinsa
automatiken i deras tillimpning till f6rman for f6-
regripande forhandlingar och anpassningar, intill
en fullstindig omreglering av mellanhavandet. En
avtalsbestaimmelse att licenstagaren skall sOka
godkédnnanden av licensavtalet fran sitt lands myn-
digheter och sta kostnaden hirfor kanske ocksa
foreskriver att avtalet automatiskt upphor vid un-
derldten uppfyllelse. Licensgivaren bér méhianda
anda ge avtalet chansen att i Ovrigt forverkligas,
om en myndighet vigrar férhandla med annan an
licensgivaren och inte accepterar avtalets regel om
kostnadsfordelning parterna emellan.

14.7. Garantier och friskrivningar

Om forekommande garantier och friskrivningar i
licensavtal finns mycket att sdga. Har dock endast
nagra antydningar. Som si mycket annat i licens-
avtal méste savil behov av garantier och friskriv-
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ningar som deras effekter ses mot bakgrund av
kdnnedom om den nationella rétt som kan bli till-
lamplig pa avtalet. Denna brukar innehélla regler
om fordelning av felansvar etc. Alltmer angelédget
har det visat sig vara for ett licensavtals parter att
ha 6vervagt hur ansvaret for sidant som kan drab-
ba en utomstdende kan gestalta sig dem emellan,
t ex vad galler s k produktansvar. Exempel pé vad
som eljest typiskt sett kan aktualiseras av licensav-
tal kan striacka sig fran en enkel licenstagares fri-
skrivning fran skyldighet att upptréda i processer
om intring i det patent som han fatt ratt att utnytt-
ja till garantier for funktionen av ett cirkulations-
system fOr avkylning i kdrnkraftverk eller till force
majeure-klausuler mot regeringsingripanden, vil-
ka t ex kan omojliggora for licenstagaren att alls
uppfylla sina forpliktelser enligt avtalet. Allmén-
nast sett skall badde garantier och friskrivningar i
forsta hand skapa forutsebarhet och ge vigledning
for praktiskt handlande; forst i sista hand skall de
ge underlag for ansvarsfordelning i tvist. Om de
formulerats till att pd basta satt tjana det forsta
syftet spelar de normalt ocksd mest “partsintresse-
konformt” sin roll i det senare liget, om detta alls
behover uppsta.

14.8. Val av tillimplig lag och av modell
for tvistelosning
Blir det tvist, som parterna inte kan 16sa sjilva, s
far i ett internationellt licensavtal dettas foreskrif-
ter om tillamplig lag och om val av forum for sli-
tande av tvisten mycket stor betydelse.

En avtalsbestimmelse om tillimplig lag kan ha
foljande lydelse:
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”The construction and performance of this
agreement, and agreements concluded persuant
thereto, shall be governed by the laws of. . .”
(landets namn).

Som regel undviker licensavtalsparter savitt moj-
ligt vanliga domstolar till f6rmén for prévning av
skiljemén, oftast med hanvisning till nagot etable-
rat forfarande for internationellt skiljeddmande
(Internationella handelskammarens (ICC), Stock-
holms handelskammares etc). Ibland foreskrivs att
parterna i forsta hand skall anlita nidgon i avtalet
angiven forlikningsordning.

En avtalsbestimmelse att tvister skall slitas yt-
terst genom skiljedom, men som ocksé ger utrym-
me fOr att fOrst prova ett forlikningsforfarande,
kan ha foljande lydelse:

“All disputes arising in connection with this
agreement shall be finally settled under the Ru-
les of Conciliation and Arbitration of the Inter-
national Chamber of Commerce by one or more
arbitrators appointed in accordance with its Ru-
les.”

Den frihet som i nu berérda hianseenden star
parterna till buds avviker i vissa fall patagligt fran
vad som géiller vid andra slags formogenhetsrattsli-
ga avtal genom att det till just teknologiéverforing
genom internationella licensavtal kan knyta natio-
nella foreskrifter i lag eller givna av myndigheter.
I Mexiko géller t ex att endast mexikansk rétt ar
tillamplig p& avtal om teknologidverféring till
Mexiko. I Columbia kravs att en bestimmelse om
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tillampning av columbiansk ratt finns medtagen i
avtalet. Bakomliggande idéer att sddant skall gyn-
na licenstagaren har ofta nog visat sig ogrundade i
praktiken och utesluter f 6 inte nyttan av att ocksé
for sadana lander ta in de regler om tillamplig lag
m m dylikt som parterna finner ladmpligast med
hansyn till totaliteten av avtalet.

Om avtalet inte bestammer vilket lands lag som
blir tillamplig torde i regel — men inte alltid — lagen
i det land dar licensen utdvas bli tillimplig vid tvist.
I den man parterna alls tillats fa effekt av eget lagval
jamlikt rattsordningen i det land dér provning sker,
kan det valda landets ratt bli tillimplig. Licensgiva-
rens intresse att fa alla sina licensavtal in under en
lag far harvid ofta genomslag. For licenstagaren kan
det innebéra att han bor 1ata samma lands lag avgo-
ra tvister enligt avtal med egna underlicenstagare
for att inte rattsolikheter mellan avtalen skall orsaka
skeva losningar inom avtalssystemet.

14.9. Tid for upphorande

Licensavtal skall inte bara upphdra pd grund av
underlaten uppfyllelse. De ar tidsbestidmda till sin
egentliga natur. Parterna bestimmer giltighetstid
for sitt avtal. Giltighetstiden kan vara bestamd till
viss bestamd tid, ev med forlangningsperioder om
ingen uppsédgning skett fore viss tidpunkt. Den
kan ocksa vara bestamd till viss tid efter uppsig-
ning eller till dess nagon viss, angiven héndelse
intraffar, t ex intill dess den immaterialrattsliga
skyddstiden for licensobjektet 16per ut, eller tills
licenstagaren Overlater sin verksamhet till annan
eller rentav tills avtalet inte langre uppfyller krav
enligt lokal lagstiftning om licensavtal.
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14.10. Tid efter upphorandet

Att licensobjektets skyddstid 16per ut kan, som
jag redan berort, fa konkurrensrittsliga effekter
pa parternas forpliktelser mot varandra, men det
medfor normalt inte en given begrinsning av gil-
tighetstiden fOr ett avtal med langre avtalad giltig-
het. Ofta rymmer avtalet en reglering av vad som
hinder nar avtalet upphor, vilken innebar att allt
inte sker pa en ging. Licensgivaren kan vilja ha
royalty pa produkter som tillverkats under avtals-
tiden men som séljs forst dérefter, och licenstaga-
ren har intresse att efter avtalstiden alls fa silja
vad han tillverkat enligt avtalet. Fortsatt forsorj-
ning med material for marknadsforing av sddant
kan licenstagaren ha ansprak pa. Hans skyldighet
att halla know how hemligt kan vara utstrackt lang
tid efter avtalets upphorande (inte sillan fem—
tio ar). Licenstagaren kan emellertid vara beroen-
de av att kunna uppfylla de avtal som han i sin tur
traffat med andra pa grundval av sitt licensavtal
ocksa sedan detta 16pt ut. Det kan gilla teknisk
service pa levererade anliggningar med teknik en-
ligt licensen. For licensgivaren kan det vara ett
livsavgorande intresse for hans verksamhet att ef-
ter licensavtalets utgang fa fortsatta att nyttja sa-
dana forbattringar som licenstagaren enligt avtalet
har forsett honom med under avtalstiden. Ibland
maéste dgarforhallanden till aktier omregleras vid
upphorande av det licensavtal under vilket aktier-
na dtkommits av endera parten. Mycket annat kan
vara att tinka pa med avseende pa tid efter uppho-
rande av avtal av detta slag.

73



15. Ersittningsfragor

For att ersittningsbestimningen i ett licensavtal
skall savitt mojligt visa sig tillfredsstélla bada par-
ter ar information dem emellan om ett stort antal
forhallanden, faktiska och forvintade, av storsta
vikt. Kanske ocksa det sjalvklara bor understrykas
att inte ens den basta information ger underlag for
att faststélla ett av avtalet oberoende, givet vérde
for en licens. Varje licens skapar sin egen mark-
nad.

15.1. Uppskattning av licensens virde
En licens verkliga virde kan nog bést uttryckas i
termer av vad den betytt for licenstagaren, niar den
fullt ut omsatts i resultatet av hans verksambhet.
Virdet ar direkt relaterat till de vinstmarginaler
som knyter an till licensobjektet i dess anvindning
for viss tillverkning, marknadsforing etc. Ytterst
ar det licensens formaga att skapa vinst som ger
bada parter en gemensam utgangspunkt for ersatt-
ningsbestdmningen i licensavtalet.

Till en vérdering av licensavtalets vinstskapande
forméga hor for bada parter att pd grundval av
licensobjektets art fa ett begrepp om t ex f6ljande:

— marknadens storlek och utvecklingsbarhet,
— behovet av de produkter, tjdnster etc som
skall vila pa licensen,
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— produkternas beroende av reklam och andra
marknadsforingsinsatser,

— vad som finns av konkurrerande teknologi
(marknadsfoéringsmetoder etc),

— konkurrerande teknologis utvecklingsniva
och rattsskydds utstrackning (risk for att li-
censtagaren sjalv gor intrang! respektive: ju
starkare och bredare eget rittsskydd desto
vardefullare licens),

— vad kan ténkas tillkomma av produkter etc
som marknaden uppfattar som jamforbara,

— tidsaspekter pa tillkomsten av sddant,

— virdet for licenstagaren av ensamrétt respek-
tive av enkel licens (vilka andra licenstagare
finns eller kan tillkomma?),

— viérdet av den ena eller andra utstrickningen
1 tiden for licensen,

— den tekniska och Ovriga personella kompe-
tensen inom de licensgivande och licensta-
gande foretagen m m.

Licensavtalsparterna har typiskt sett intresse av att
priset pa de licensbaserade produkterna anpassas
s& att andra foretag inte forutser nog gensvar pa
marknaden for att utveckla eget sddant. Detaljin-
formation om vilka besparingar i licenstagarens
verksamhet som anvindningen av ett patenterat
forfarande och/eller viss know how kan ge, om
vilka sortimentsforandringar som licenstagaren
Overviger, om hans kalkyler i anslutning hartill
och om hur snabb vinstutveckling som kan forut-
ses ar allt sdidant som kan hjalpa fram en tjanlig
prisanpassning.

For hoga licenskostnader for ett patent kan gora
det ekonomiskt lockande for licenstagare att ifra-
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gasitta patentets giltighet och riskera eventuella
processkostnader, i synnerhet nér licensen ar sa-
dan att den helt vilar pa patentskyddet. Detta gél-
ler sdrskilt om ersédttningen d&r omsattningsrelate-
rad till att utga periodiskt under en lang tid, t ex
patentets skyddstid.

Beroendet av varandra Over tid gor att bada
parter ar betjinta av att fa en god uppfattning om
den andres anseende, ekonomiskt och i Ovrigt
(processbenagenhet? betraffande vad slags forhal-
landen?).

I ersdttningsfrdgan kan vissa licensgivarens
kostnader och omstdndigheter hanforliga till dem
bilda ett slags bas for licensgivarens instéllning till
véardet av det licensierade.

Det kan gilla dels kostnader for utveckling av
licensobjektet och dessa kostnaders fordelning till
att tickas via flera licenser d4n den aktuella, och
dels kostnader for att bibehélla och utveckla den
teknologi/kunskap som licenstagaren avses fa till-
godogora sig fortldpande under licenstiden. For
en hallbar 6verenskommelse kan det vara betydel-
sefullt att licensgivaren visat forstaelse for vardet
av dessa element.

15.2. Ersattningsformer

Néar uppfattningar om licensens virde skall klés i
en form for ersittningen star manga alternativ till
buds. Ofta kombineras flera metoder i ett och
samma licensavtal. Valet av ersittningsform kan
knyta an till omstindigheter, som inte har med
just ersattningens storlek att gora, t ex nér licens-
givaren Onskar betalning i form av aktier i licensta-
garens bolag, men dven i de allra enklaste licens-
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sammanhang kan detta vara fallet.

Ersattning direkt relaterad till licenstagarens
vinst kan naturligtvis forekomma nér licensgiv-
ningen sker i ett joint venture-avtal, men eljest
nog mest i samband med sarskilt riskabla projekt.
Berdkningsproblemen brukar namligen vara myc-
ket svirbemaistrade vid detta slags ersattningsbe-
stimning.

Vanlig ér erséttning i form av royalty, relaterad
till produktion eller férséljning av den licensierade
produkten eller till resultatet av ett licensierat for-
farande, vanligen som en procentsats, t ex pa om-
sattningen per tillverkad enhet eller per enhet som
salts under vissa omstandigheter.

Valet av underlag for royaltyberakning kan kra-
va noggranna dvervdganden. Det ar inte alltid som
ett pris per enhet kan bilda utgdngspunkt. Om det
licensierade ar ett forfarande vid framstallning av
en vara kan royaltybasen utgoras av exempelvis
méingden anvédnt ramaterial. Om de produkter
som avses med en licens siljs i olika kvaliteter
eller utféranden kan basen bestimmas till exem-
pelvis genomsnittsvirdet av alla berorda produk-
ter Over en viss tid.

15.3. Royaltysatser

Om royaltysatsen finns f6ga allméangiltigt att séiga.
En procentsats pa forsiljningspris per enhet eller
stegvis per antal enheter av licensierad produkt
eller av produkt som framstillts med ett licensierat
forfarande har fordelen att ge bada parter vinst
om det gar bra och att skydda licenstagaren om
det gar déligt. Vanliga procenttal for ren teknolo-
gioverforing ligger pa mellan 1 och 5 procent, sil-
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lan upp emot 10 procent, ndgon gang dnda upp till
25 procent. Variationerna dr avseviarda och bér
ses 1 forbindelse med de Ovriga ersittningsformer
som forekommer, t ex ersittning pd lopande rak-
ning eller enligt annan sirskild berdkningsgrund
for tekniskt bitrdde. De kan alla férekomma i ett
och samma avtal.

Arliga minimiroyalties kan avtalas for att forma
licenstagaren till dtminstone en minsta satsning,
ibland i foérening med avtal om ratt for licensgiva-
ren att forvandla en eljest exklusiv licens till en
enkel, om minima inte nas, eller att hiva avtalet.
Om man ser saken fran licensgivarens sida sa vill
det starka skal till f6r att inte férena en exklusivli-
cens med minimiroyalties eller &tminstone med en
forvandlingsklausul av antytt slag. Royaltysatsen
kan ha bestamts fix eller till att variera i relation
till utfallet och den kan sittas till att férandras
over tiden pé skilda séatt. Det &r inte ovanligt att
minimiroyalties sétter in forst efter ett par, tre ar,
sa att licenstagaren inte himmas av eventuella
orealistiska royaltysatser i iglngsattningsskedet.
Avtalade minimiroyalties brukar kunna anpassas i
arliga 6verenskommelser darom.

15.4. Forskott — och annat om betalning

Ibland avtalas om forskott pad Overenskommen
royalty for senare avriakning. Detta kan ge licens-
tagare en stimulans att sitta igang sitt utnyttjande
av det licensierade. Forskottet kan formuleras
som ett slags handpenning, sa att det helt tillfaller
licensgivaren om licenstagaren inte uppnétt vissa
bestimda resultat under ett inledningsskede om
nagot eller ett par ar. -
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Sedan vél parterna gjort sig en uppskattning av
en licens viarde ar det naturligtvis mojligt att se
detta som en summa, att betala med en géng sam-
lad eller att dela upp péa avbetalningar i stéllet for
att knyta an till en royaltybas. Engangsbetalningar
ar dock ganska ovanliga. Valet av en en gang for
alla bestdmd avgift, om an periodisk, kan grunda
sig pa problem att bestimma en royaltybas. Sva-
righeten att dverblicka licensutfallet vid avtalsslu-
tet och att senare bara konsekvenserna darav for
den ena eller andra parten kan dock skapa sarskil-
da problem med denna ersattningsform.

Oavsett val av ersittningsform i 6vrigt patraffar
man ofta bestaimmelser om sérskilda engangsbe-
lopp, vilka betalas vid avtalets ikrafttridande. Li-
censgivaren kan pa detta satt fa kostnadstickning
bakéat och en viss grund for att anse sig ha med en
serids motpart att géra. En sddan ’startavgift”
kan ocksa vara uttryck for licensgivarens uppfatt-
ning om vad den know how som han licensierar ar
viard. For en licensgivare kan det vara klokt att
begidra en know how-ersattning i helt eller delvis
denna form (hér tidigare omtalad som “disclosure
fee”) av sadan storlek att den garanterar att licens-
tagaren gor vad han alls féormér for att fa igang det
projekt som vilar pa licensen. Royalties kan kny-
tas till Ovriga licensmoment.

15.5. Ersittning for tekniskt bitrade

Jag har redan antytt hur oklarheter kring ersitt-
ning for tekniskt bitrdde kan skapa irritation mel-
lan parterna. Ofortanksamhet i dessa hianseenden
kan rent av dventyra hela licensprojektet. Valda
ersittningslosningar bor hos bada parter vara val

79



forankrade hos de enheter inom deras organisatio-
ner vilka skall svara for, respektive utnyttja pres-
tationerna. Utférliga regler om dagsersittning for
personal, hotellkostnader, resekostnader, trakta-
mente, sociala kostnader, ldkarvardsersittning etc
4r vanliga. Aven ersittning for inkallade utomsta-
ende konsulter kan vara att ta stéllning till. Alla
dessa detaljregler fogas inte séllan till ett grundbe-
lopp som skall utgé for tekniskt bitrdde, oberoen-
de av i vad man det tas i ansprak. Sarskilt i avtal
med licenstagare i lander ddr myndighetsingripan-
den eller dylikt brukar bereda svarigheter med er-
sattning och arbetsforhédllanden i allménhet kan
ett sadant belopp, definitivt eller som forskott for
avrakning ge stadga at mellanhavandet.

15.6. Korslicensiering. Buy back och

barter agreements

Korslicensiering som ersédttningsform innebér
kvittning av ersattningsansprak genom Omsesidig
licensgivning licensavtalsparter emellan och kan
vara praktisk i t ex sddana fall dar de Omsevis
licensgivande parterna &r forskningsinstitutioner
eller motsvarande.

S k ”’buy back agreements” eller ’barter agree-
ments’” innebar att licensgivaren far varor i utbyte
for licensen. Terminologin vacklar négot, men
orden anviands savdl da det ar licenstillverkade
som andra produkter vilka anvénds for betalning.

15.7. Nagra sirskilda kostnadsposter

Patent-, varumirkes- och monsterskydd kostar av-
gifter av skilda slag, for registreringsatgéirder och
for att bibehalla skyddet. Kostnader for saddant
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skall fordelas i licensavtalet. Processkostnader for
att skydda licensobjektet mot intrang, liksom ska-
destand och annan intrangsersittning, kan bora ha
en fordelningsgrund i avtalet. Detsamma géller
kostnaden for att forvdrva eventuella erforderliga
kompletterande licenser fran tredje man. Hartill
maste beaktas eventuella registreringsavgifter for
sjalva licensavtalet och handldggningskostnader i
samband med forhandlingar med myndigheter o a
i lander dar sadant pékallas.
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16. Skatt, valuta och tull

Skatterattsliga och valutaréttsliga fragor spelar
sjalvklart en ofta avgdrande roll f6r mycket av vad
som Overenskommes betriffande ersittningsfra-
gor i licensavtal. Aven tullfrigor kan vara av stors-
ta vikt. De nationella forhadllandena virlden 6ver
varierar har pa ett sitt som motiverar att inte ens
de principer som dock kan iakttas, t ex betriffan-
de dubbelbeskattningsavtals betydelse och ut-
formning eller for normalprisberikning for tull,
bor ges en plats i denna introduktion till den inter-
nationella licensavtalsratten. Det kan dock fortja-
na understrykas att de aspekter som nu nimnts —
skatt, valuta och tull — ar viktiga och att det for en
licensgivare kan finnas till sddant knutna starka
ekonomiska incitament att ha “’sédtet” for sin verk-
samhet forlagt till ett visst land i stillet for ett
annat. Att hiar g ndrmare in pa hithoérande forhal-
landen skulle emellertid bryta ramen for min en-
dast introducerande framstéllning.
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17. Slutord

Till den som infor internationella licensavtal kén-
ner sig skramd av komplexiteten i vad som réttsligt
kan vara att beakta vill jag rikta trosteordet att
den bésta boten mot radsla ar kunskap.
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Litteratur

Allméint om immaterialritt

” Immaterialrdtt’”’, Sth 1983, forf. U. Bernitz, G.
Karnell, L. Pehrson & CIl. Sandgren, ar den enda
boken pa marknaden som ger en samlad framstall-
ning av den svenska immaterialrdtten samt regler-
na mot otillborlig konkurrens. Boken riktar sig
sarskilt till dem som i det praktiska livet kommer i
kontakt med fragor som ror patent, varumérken,
know how m m och anvénds allmént i undervis-
ningen av jurister, ekonomer etc. Den ger en fyllig
bakgrund for internationella licensavtalsfragor
fran svensk utgangspunkt och redovisar i sin litte-
raturavdelning atskilligt av intresse for fordjupad
insikt pa de skilda rattsomradena.

En mycket kortfattad presentation, forf. av S.
Bergstrom & Cl. Sandgren, av det omrade som
boken “Immaterialritt” tacker ger ocksa Nor-
stedts Juridiska Handbok, 12 u. Sth 1983, s
305—-332.

For att forsta engelsk litteratur pa omradet, vil-
ken ir ganska rikhaltig, ger Cornish, W.R., Intel-
lectual Property, London 1981, motsvarande bak-
grund.

De flesta framstillningar om licensavtal inne-
haller dock utforligare redogorelser for patentratt,
varumarkesritt etc dn som givits i denna framstall-
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ning, och da med utgdngspunkt i det réttssystem
som for varje forfattare ror dennes berdknade 1a-
sekrets.

Nagra svenska skrifter om

internationella licensavtal

Sveriges Allmanna Exportférening har utgivit en
serie Exportrétt 1 vilkken som ”Exportritt 17 ut-
kom en skrift dir B. Hedman forfattat avsnittet
Internationella licensavtal” och B. Haak avsnittet
”Etablering utomlands”; Sth 1968. Framstallning-
en om licensavtal 4r mer omfattande dn den som
har har givits och har en annan inriktning. Den ar
emellertid delvis foraldrad, liksom samme Hed-
mans artikel i tidskriften NIR Nordiskt Immate-
riellt Rattsskydd 1969 s 109—124.

”Handel med teknik”, teknikhandelskommitténs
betdankande, utgivet i departementens utredningsse-
rie som DsH 1981:3, anlagger bl a juridiska aspek-
ter pa import och export av teknik och berdr déarvid
internationella  licensavtalsfrigor. = Betankandet
speglar vl licenshandelns praktisk/ekonomiska roll.

Efter samarbete mellan Statens industriverk
(SIND), Styrelsen for teknisk utveckling (STU),
Sveriges exportrdd och Sveriges tekniska attaché-
er (STATT) har i serien STU information som nr
392-1984 resp i SIND:s rapportserie som nr 1984:4
utgivits skriften “Att kopa teknik — handbok for
licenstagare”, red. Borje Svensson. Den syftar till
att ge praktiskt inriktad information till foretag
engagerade 1 teknikhandel och dirvid bl a om
rattsfragor betraffande licensavtal.

En mycket ingdende analys av patentlicensav-
talsfragor ger Cl. Sandgren i sin stora avhandling
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Patentlicenser, ak. avh. Sth 1974, dar dessa avtals
samhéllsekonomiska bakgrund tecknas och dar
avsnitt om licensavtalspraxis, licensieringens funk-
tioner samt for- och nackdelar med internationell
licensiering leder in i en analys av avtalsobjekts-
fragan och fragor kring licensierade patents giltig-
het med siarskilt beaktande av nordamerikansk
och tysk ratt.

En praktiskt inriktad liten bok om licensiering
ar L. Akerman, Licensforsiljning, Sth 1977. En
likartad bok om det industriella rattsskyddet ur ett
foretags synvinkel ar B. Karlzén, Patent, know-
how, monster i foretagens marknadsféring, Sth
1977. Ett kompendium av U. Nordstréom, Licens-
avtalet, 1984, rymmer kommentarer till ett antal
vanligt forekommande licensavtalsvillkor, kom-
mentarer till EG:s konkurrensbegransningsregler
jamte en del dértill anpassade formuleringsforslag
samt texter for modellavtal.

I meddelande nr 11/1984 fran Institutet for ut-
landsk ratt (Box 5513, S-114 85 Stockholm) kom-
menteras (med atergivande av den engelska origi-
naltexten) den hir pa svenska och engelska ater-
givna ”Commission Regulation (EEC) No 2349/84
of 23 July 1984 on the application of Article 85 (3)
of the Treaty to certain categories of patent licen-
sing agreements”’.

Nagra utlindska skrifter om

internationella licensavtal

Den danska Udenrigstjenestens eksportinforma-
tion har givit ut J. Hansen, Licensaftalen, Kph
1981, en timligen omfattande men likvél elemen-
tar orientering kring ingdende av internationella
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licensavtal. Den vénder sig framst till produceran-
de exportforetag.

Det finns en tdmligen omfattande flora av prak-
tiskt inriktade framstéllningar om internationella
licensavtal med engelsk rétt s a s i botten. De jag
har redovisar dr ett par arbeten diar beroendet av
den nationella rédttsbakgrunden inte spelar storre
roll f6r framstillningen dn att denna kan vara av
intresse ocksd for lasare i nordiska lander. P.
Hearn, The Business of Industrial Licensing. A
Practical Guide to Patents, Know-How, Trade
Marks and Industrial Design, London 1981, ger
for varje omrade av de i titeln namnda en bild av
den laggivna engelska bakgrunden, hur licensavtal
appliceras pa denna samt vilka 6verviganden som
aktualiseras vid licensiering pad Europamarkna-
den. B. Fowiston, Understanding Commercial and
Industrial Licensing, London 1984, ir en praktise-
rande advokats vélgjorda sammanfattning av egna
och andras erfarenheter till ledning for andra.

Den som soker formuldr och typavtalstexter
hénvisas till L. W. Melville, Forms and Agreements
on Intellectual Property and International Licens-
ing (losblad; kontinuerlig uppdatering) utg. av
bl a Sweet & Maxwell Ltd, London.

Fran Frankrike fortjanar pekas pa J-m Deleuze,
Le contrat de transport de processus technologique
(know-how), 3e éd. Paris 1982, en kommenteran-
de handbok till den av FN:s ekonomiska kommis-
sion for Europa (ECE) utgivna Guide for Use in
Drawing Up Contracts Relating to the Internatio-
nal Transfer of Know-how in the Engeneering In-
dustry (Doc. Trade/222/IM/WP5—-83. Sales No
70.11.E.15). Boken innehaller den mest omfattan-
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de bibliografi som jag traffat pa for omradet ifraga
och tiacker dédrvid dven engelsk- och tysksprékig
litteratur.

Orgalimes och FN:s ekonomiska kommissions
for Europa tvd viégledningar till utformning av
know how-avtal har givits ut pa danska av Indu-
strirddet i Kph under titeln Know-how, Kph 1978.

For licensavtal med utvecklingslander finns den
av FN-organet WIPO (World Intellectual Proper-
ty Organization) utgivna Licensing Guide for De-
veloping Countries, Geneva 1977.

”Les Nouvelles” ar en tidskrift som ges ut av
The Licensing Executives Society (LES) och som
rymmer mycken, i regel praktiskt inriktad diskus-
sion och information om bl a réttsfragor rérande
internationella licensavtal.
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Kommissionens forordning
(EEC)
Nr. 2349/84
23 juli 1984

om anvandning av Romférdragets artikel 85 (3)
pa vissa kategorier av patentlicensavtal.

KOMMISSIONEN FOR DE EUROPEISKA
GEMENSKAPERNA HAR -

med héanvisning till fordraget om upprittande av
den Europeiska Ekonomiska Gemenskapen, och

med héanvisning till Radets foérordning nr 19/65/
EEC av den 2 mars 1965 om tillampning av be-
stimmelserna i fordragets artikel 85 (3) pa katego-
rier av avtal och samordnade férfaranden(, se-
nast dndrad genom tilltrddesakten betriaffande
Grekland, sarskilt dess artikel 1,

efter att ha offentliggjort ett utkast till denna for-
ordning®,

efter att ha hort den radgivande kommittén for
kartell- och monopolfragor och

UTIFRAN FOLJANDE OVERVAGANDEN:

(1) Forordningen nr 19/65 EEC ger kommissio-
nen befogenhet att genom foérordning tillimpa for-
dragets artikel 85 (3) pa vissa kategorier av Over-
enskommelser och samordnade forfaranden som
faller inom tillimpningsomradet for artikel 85 (1)
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med endast tva foretag sdsom parter och som inne-
haller begransningar, atagna med avseende pa for-
varv eller utnyttjande av industriellt rattsskydd —
sarskilt patent, bruksménster-, monster- eller
varumirkesrittigheter — eller med avseende pé
rattigheter till foljd av avtal om verlatelse av eller
ritt att utnyttja framstillningsmetoder eller kun-
skap betriaffande utnyttjande eller tillampning av
industriella forfaranden.

(2) Patentlicensavtal ar avtal i vilka ett foretag,
som ar innehavare av ett patent (licensgivaren),
ger ett annat foretag (licenstagaren) ritt att utnytt-
ja en patenterad uppfinning pa ett eller flera av de
satt som omfattas av patentritten, sarskilt vad gél-
ler produktion, utnyttjande och avsittning pé
marknaden.

(3) Pa grundval av de erfarenheter som hittills
vunnits kan hér faststéllas en kategori av patentli-
censavtal vilken faller inom tillimpningsomréadet
for artikel 85 (1), men som i regel kan anses upp-
fylla de villkor som angivits i artikel 85 (3). I den
man patentlicensavtal till vilka féretag i endast ett
medlemsland dr parter och som angér endast ett
eller flera patent for den medlemsstaten kan pa-
verka handeln mellan medlemsstaterna bor dessa
avtal medtagas i den kategori som undantas.

(4) Denna forordning giller for licenser betrif-
fande nationella patent i medlemsstaterna, ge-
menskapspatent @, eller europeiska patent ) vil-
ka meddelats f6r medlemsstater, liksom for licen-
ser med avseende pa monster och ’certificats
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d’utilit¢” som utfardats i medlemsstaterna samt
for licenser att utnyttja uppfinningar, forsavitt de
gors till foremal for patentansdkan inom ett ar.
Omfattar sddana licensavtal icke endast forpliktel-
ser som hanfor sig till omraden inom den gemen-
samma marknaden men ocksd forpliktelser som
hanfor sig till icke medlemsliander, sa skall sist-
namnda forpliktelser inte hindra att forordningen
vinner tillaimpning pa de forpliktelser som beror
omraden inom den gemensamma marknaden.

(5) Om emellertid licensavtal, som traffats med
avseende pa icke medlemslidnder eller omraden
som stracker sig utanfor den gemensamma mark-
nadens granser, har verkningar inom den gemen-
samma marknaden vilka omfattas av tillampnings-
omradet for artikel 85 (1), sa skall dessa avtal om-
fattas av denna forordning i samma mén som om
det vore fraga om avtal vilka tréffats for omraden
inom den gemensamma marknaden.

(6) Denna forordning bor ocksa gélla avtal om
Overlatelse och forvirv av de under nr (4) hiarovan
nidmnda rattigheterna, i den man den risk som ar
forenad med ett ekonomiskt utnyttjande héarav
forblir hos overlataren. Detsamma giller patentli-
censavtal i vilka licensgivaren inte ar innehavare
av patentet men dir han av patentets innehavare
blivit bemyndigad att meddela licens (sdsom t ex
vid underlicenser) samt sddana patentlicensavtal i
vilka avtalsparternas rattigheter eller forpliktelser
Overtas av anknutna foretag.

(7) Forordningen &4ger inte tillimpning pa rena
forsaljningsavtal for vilka géller bestimmelserna i
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Kommissionens forordning (EEC) nr 1983/83 av
den 22 juni 1983 om tillampning av férdragets arti-
kel 85 (3) pa kategorier av ensamforsiljaravtal.®

(8) Eftersom de erfarenheter som hittills vunnits
ar otillrackliga ar det inte inom férordningens till-
lampningsomrade lampligt att innefatta patentge-
menskaper, licensavtal i forening med ett gemen-
samt foretagande (joint ventures), dmsesidiga li-
cens- eller distributionsavtal eller licensavtal om
vaxtforadlarratt. Omsesidiga avtal som inte inne-
fattar geografiska begransningar inom den gemen-
samma marknaden bor likvdl omfattas.

(9) Forordningen bdr daremot utstriackas till att
omfatta patentlicensavtal som ocksd innehaller
regler om Overlételse av eller som ger ritt att ut-
nyttja icke-patenterat tekniskt kunnande eftersom
sddana blandade avtal ofta ingds 1 syfte att medge
overforing av komplicerad teknik som bade inne-
haller patenterade och icke-patenterade element.
Sadana avtal kan endast anses uppfylla villkoren i
artikel 85 (3) i vad avser andamalen bakom denna
forordning forsavitt fraga ar om icke offentliggjort
tekniskt kunnande som mdojliggdr ett battre ut-
nyttjande av de patent betrdffande vilka licens
meddelats. Avtalsvillkor om tillhandahallande av
know how omfattas emellertid av denna forord-
ning endast om de licensierade patenten ar nod-
vandiga for att uppnd dndamélen med den licen-
sierade teknologin och bara for sa lang tid som ett
av dessa patent alltjimt dr i kraft.

(10) Det ar ocksa lampligt att utstracka tillamp-
ningsomradet for férordningen till patentlicensav-
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tal som &dven innehéller bestimmelser om varu-
marken, varvid skall tillses att varumirkeslicensen
inte utnyttjas for att utstricka verkningarna av pa-
tentlicensen utover patentets giltighetstid. For
detta dndamal ar det nddvéndigt att medge licens-
tagaren att inom “’licensomradet” — dvs det omré-
de som omfattar hela eller en del av den gemen-
samma marknaden dir licensgivaren har de patent
som licenstagaren har ratt att utnyttja — uppge sig
sjélv vara tillverkare av ’den licensierade produk-
ten”’, dvs den produkt som ar foremal for det li-
censierade patentet eller vilken har framkommit i
direkt tillimpning av det forfarande som ar det
licensierade patentets féremal, sa att licenstagaren
ddrigenom undgér att, nar de patent upphor som
licensen omfattar, nddgas traffa ett nytt avtal be-
traffande varumérket med licensgivaren for att in-
te mista den kundkrets som &r knuten till den li-
censierade produkten.

(11) Avtal om exklusiv licens, varmed forstas av-
tal i vilka licensgivaren forpliktar sig att inte sjilv
inom licensomradet utnyttja “den licensierade
uppfinningen” — dvs den licensierade patenterade
uppfinning som gjorts till féoremal for licens och
sadan know how som kan ha meddelats licenstaga-
ren och att inte heller dar ge licens till andra, ar
icke som saddana oforenliga med artikel 85 (1), nar
de avser inférande av och skydd for en ny teknolo-
gi; detta till f61jd av den betydande forskningsin-
sats och risk som ar férenad med framstéllning och
marknadsforing av en produkt, som vid tidpunk-
ten for avtalets ingdende dnnu ar okédnd hos an-
vindarna inom licensomradet. Detsamma kan i
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visst fall ocksa vara fallet betrdffande sddana avtal
som ror inférande av och skydd for en ny metod
for att framstilla en redan kdnd produkt. I den
omfattning sddana avtal i andra fall kan falla in
under artikel 85 (1) bor de av hansyn till réttssa-
kerheten innefattas i artikel 1, si att dven de blir
omfattade av gruppundantaget. Emellertid skall
undantagandet av exklusiva licensavtal och vissa
exportforbud som alagts licensgivaren och hans li-
censtagare inte foregripa Domstolens senare ritts-
utveckling betriffande sddana dverenskommelsers
stallning under artikel 85 (1).

(12) De i artikel 1 angivna forpliktelserna bidrar
allmant till att forbattra varuproduktionen och
frimja den tekniska utvecklingen; de okar villig-
heten hos patentinnehavarna att bevilja licenser
och licenstagare blir mer bendgna att investera i
produktion, anvidndning och avsittning pad mark-
naden av en ny produkt eller att anvinda en ny
tillverkningsmetod s& att andra foretag an pa-
tentinnehavaren sjilva far mojlighet att framstélla
sina produkter med anvindning av den nyaste tek-
niken och att vidareutveckla denna teknik. Harav
foljer att antalet anordningar for tillverkning inom
den gemensamma marknaden okar liksom varu-
kvantiet och kvalitet pd de varor som tillverkas
dar. Detta ar sarskilt fallet vad galler licensgivares
och licenstagares forpliktelser att inte utnyttja den
licensierade uppfinningen inom, och sarskilt att in-
te exportera den licensierade produkten till licens-
omradet, nar fraga ar om licensgivaren, och, nir
fraga ar om licenstagaren, till omrdden som for-
behallits licensgivaren”, dvs omraden inom den

94



gemensamma marknaden dér licensgivaren har
patentskydd och inte har givit nagra licenser. Det-
samma géller savél forpliktelser for licenstagaren
att inte — under tid som kan svara mot licensavta-
lets giltighetstid — fra en aktiv férsiljningspolitik
i omraden som tilldelats andra licenstagare (dvs
forbud mot aktiv konkurrens sdsom angivits i arti-
kel 1 (1) (5)) som forpliktelser for licenstagaren att
i en tid som begrinsas till ndgra fi ar inte ge av-
sattning for den licensierade produkten i omraden
som tilldelats andra licenstagare (dvs forbud inte
blott mot aktiv konkurrens utan ocksa mot “’passiv
konkurrens”, bestaende dari att licenstagaren i ett
omrade skall endast efterkomma bestéllningar
som utan uppmaning fran licenstagarens sida av-
ges av nyttjare eller aterforsiljare inom de omra-
den som tilldelats andra licenstagare, artikel 1 (1)
(6)). Sadana forpliktelser kan emellertid inom ra-
marna fér denna férordning endast godtas for de
omraden dér licensprodukten atnjuter skydd ge-
nom ’’parallella patent”, dvs patent som avser
samma uppfinning i den mening som detta uttryck
ges 1 Domstolens praxis, och for sa lang tid som
patenten fortfar att vara giltiga.

(13) Konsumenter kommer i regel att fa en skalig
andel av den nytta som en sddan forbattring av
utbudet pd marknaden innebdr. For att garantera
denna verkan bdr emellertid frén tillaimpningen av
artikel 1 uteslutas sddan fall dar parterna kommit
Overens om att vigra att tillgodose efterfragan
fran saddana nyttjare eller aterforsiljare inom de-
ras respektive omraden vilka skulle aterforsilja pa
export, eller att vidta andra matt och steg for att
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hiamma parallellimport eller dar licenstagaren for-
pliktas att vigra att efterkomma siddana bestill-
ningar som han inte sjilv uppmanat till inom om-
radet for andra licenstagare (passiv forsiljning).
Detsamma géller nar sddana atgirder foljer av ett
samordnat forfarande mellan licensgivaren och li-
censtagaren.

(14) De forpliktelser till vilka ovan hdnvisats &lag-
ger salunda inte ndgra begrénsningar som inte ar
oundgéngliga for att uppné de férutndmnda syfte-
maélen.

(15) Konkurrensen i distributionsledet skyddas
genom mojligheten till parallellimport och passiv
forsialjning. De av denna forordning omfattade ex-
klusivitetsforpliktelserna kommer darfér normalt
inte att skapa mojlighet att utestinga konkurrens
for en visentlig del av de ifrdgavarande produkter-
na. Detta géller ocksa de avtal dar det ges en ex-
klusivlicens for ett omradde som omfattar hela den
gemensamma marknaden.

(16) 1 den man parterna i sina avtal atar sig for-
pliktelser av sddan art som nidmns i artikel 1 och 2,
men tilligger dem en mer begriansad rickvidd, sé
att de till f6ljd darav blir mindre konkurrensbe-
gransande dn sddana vilka ar tilldtna jamlikt dessa
artiklar, bor ocksa sddana forpliktelser vara un-
dantagna till f6ljd av denna f6rordning.

(17) Om avtal som omfattas av denna férordning i
det enskilda fallet befinns fa féljder som ar oféren-
liga med bestimmelserna i fordragets artikel 85
(3) far Kommissionen jamlikt artikel 7 i forord-
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ningen nr 19/65/EEC besluta, att de deltagande
foretagen inte ldngre skall vara omfattade av grupp-
undantaget.

(18) Det ar inte nodvandigt att uttryckligen ute-
sluta frdn den kategori som definieras i forord-
ningen saddana Overenskommelser vilka inte upp-
fyller villkoren i artikel 85 (1). Inte desto mindre
ligger i intresset av rittssikerhet for berdrda fore-
tag att i artikel 2 fOrteckna ett antal fOorpliktelser
vilka inte normalt dr konkurrensbegrinsande, sa
att dessa ocksd kan komma i dtnjutande av undan-
taget i sddana fall dir de pa grund av sarskilda
ekonomiska eller rittsliga omstindigheter undan-
tagsvis skulle falla inom tillimpningsomradet for
artikel 85 (1). Den forteckning 6ver sadana fo6r-
pliktelser som ges i artikel 2 &r inte uttémmande.

(19) Forordningen maste ocksa precisera vilka be-
griansningar och bestdmmelser som inte far inne-
fattas i1 patentlicensavtal om de skall komma i
atnjutande av gruppundantaget. De begriansning-
ar som fortecknas i artikel 3 kan falla under férbu-
det i artikel 85 (1). I dessa fall géller ingen allman
presumtion for att de kommer att leda till sidana
positiva foljder sdsom kravs jamlikt artikel 85 (3)
och som skulle kréavas for beviljande av gruppun-
dantag.

(20) Begransningar av detta slag innefattar sada-
na som betar licenstagaren den rétt som tillkom-
mer vilken som helst annan att bestrida patentets
giltighet liksom bestimmelser genom vilka avta-
lets giltighetstid automatiskt forlangs med giltig-
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hetstiden for vilket som helst nytt patent som li-
censgivaren beviljas under skyddstiden for de av
licensen omfattade patent vilka existerar vid den
tid nar avtalet ingds. Parterna far dock fritt i sena-
re avtal betriaffande sddana nya patent Overens-
komma om att forlanga licensavtalens giltighetstid
eller bestimma att licensavgift skall erlaggas for
hela den period under vilken licenstagaren fortsét-
ter att utnyttja sddan know how som han erhallit
fran licensgivaren och som inte har blivit allmint
kidnd, och detta oberoende av skyddstiden for de
ursprungliga patenten eller de eventuella nya pa-
tent som licensierats.

(21) Begrédnsningarna innefattar ocksa inskrank-
ningar i den ena partens frihet att konkurrera med
den andra parten och hérunder i synnerhet i fall av
att den andra parten inte fir engagera sig for and-
ra tekniska metoder 4n dem som omfattas av li-
censen, eftersom sidana begransningar hindrar
det tekniska och ekonomiska framétskridandet.
Forbudet mot sddana begrinsningar bor emeller-
tid stimma samman med licensgivarens legitima
intresse i att fa sin patenterade uppfinning utnytt-
jad sa langt mojligt och foljaktligen att fa kréva av
licenstagaren att denne framstéller och marknads-
for den licensierade produkten efter basta for-
maga.

(22) Begrinsningarna innefattar vidare en for-
pliktelse for licenstagaren att fortsitta att betala
royalties sedan skyddstiden for de licensierade pa-
tenten har upphort och den know how som for-
medlats har blivit allmént kdnd, eftersom en sddan
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forpliktelse skulle forsatta licenstagaren i simre
lage &n hans konkurrenter, forsavitt det inte kan
faststéllas att forpliktelsen foljer av att man vidta-
git anstalter for att sprida betalningar for tidigare
utnyttjande av den licensierade uppfinningen.

(23) Begrdnsningarna innefattar ockséd sidana
som parterna blir 4lagda med avseende pa priser,
kundkrets eller marknadsfoéring avseende licens-
produkterna eller de méngder som skall framstal-
las eller séljas, sdrskilt med hénsyn till att begréns-
ningar av det senare slaget kan fa samma foljder
som exportforbud.

(24) Slutligen omfattar begréansningarna ocksé sa-
dana som licenstagaren pétar sig vid avtalets inga-
ende for att fa den Onskade licensen men som ger
licensgivaren en oberittigad konkurrensfordel, sa-
som ndr licenstagaren forpliktas att Gverlata for-
béttringar avseende uppfinningen till licensgivaren
eller som nar licenstagaren forpliktas acceptera
andra licenser eller leverans av varor eller tjanster
som han inte 6nskar fran licensgivaren.

(25) Parterna i patentlicensavtal, som omfattar for-
pliktelser vilka varken faller in under artikel 1 eller
2 och som inte heller medfér nagon av de i artikel 3
namnda konkurrensbegransningarna, bor ges moj-
lighet att — genom ett forenklat forfarande och ef-
ter anmélan — uppna den rattssakerhet som grupp-
undantaget innebér (artikel 4); en sddan mojlighet
bor samtidigt gora det lattare for Kommissionen att
astadkomma en effektiv 6vervakning och foérenkla
den administrativa kontrollen av avtal.
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(26) Denna forordning bor ges tillbakaverkande
kraft med avseende pa licensavtal som bestar nir
forordningen trader i kraft, i den man saddana avtal
allaredan uppfyller de i forordningen innehallna
villkoren for dess tillamplighet eller anpassas till
dessa (artikel 6, 7 och 8); jamlikt artikel 4 (3) i
forordningen nr 19/65/EEC far ifragavarande be-
stimmelser dock inte dberopas i rittsliga forfaran-
den som ir anhingiggjorda den dag d& denna for-
ordning trader i kraft och de kan inte heller laggas
till grund for ansprak péd skadestidnd mot tredje
part.

(27) Avtal som uppfyller de i artikel 1 och 2 angiv-
na forutsattningarna och som varken har till syfte
eller foljd att begransa konkurrensen pa nagot an-
nat sitt behdver inte ldngre anmalas. Foretag skall
emellertid vara obetagna sin ratt att i enskilda fall
begira negativattest jamlikt artikel 2 av Réadets
forordning nr 179 eller undantagande jamlikt arti-
kel 85 (3).

UTFARDAT FOLJANDE FORORDNING:

Artikel 1

1. Jamlikt fordragets artikel 85 (3) och under de
betingelser som anges i denna férordning forklaras
hiarmed att fordragets artikel 85 (1) inte skall till-
lampas pd sadana patentlicensavtal och Overens-
kommelser som foérenar patentlicensiering med
overforing av know how till vilka endast tva fore-
tag ar parter och som innefattar en eller flera av
foljande forpliktelser:
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. en forpliktelse for licensgivaren att inte medge
andra foretag att utnyttja den i licensen medde-
lade uppfinningen inom det omrade — omfat-
tande hela eller en del av den gemensamma
marknaden — som tilldelats licenstagaren, i
den man och for den tid som négot av de licen-
sierade patenten alltjamt ar i kraft;

. en forpliktelse for licensgivaren att inte sjilv
utnyttja den licensierade uppfinningen inom li-
censomradet, i den man och fér den tid som
nagot av de licensierade patenten alltjimt ar i
kraft;

. en forpliktelse for licenstagaren att inte utnytt-
ja den licensierade uppfinningen inom omré-
den inom den gemensamma marknaden vilka
forbehallits licensgivaren, i den man och for
den tid som den patenterade produkten skyd-
das i dessa omréaden genom parallella patent;

. en forpliktelse for licenstagaren att inte tillver-
ka eller anvédnda den licensierade produkten el-
ler anvidnda det patenterade forfarandet eller
overford know how i omrdden inom den ge-
mensamma marknaden for vilka andra licensta-
gare erhallit licens, i den man och for den tid
som den licensierade produkten skyddas i dessa
omraden genom parallella patent;

. en forpliktelse for licenstagaren att inte fora en
aktiv forsiljningspolitik betrdffande den licen-
sierade produkten pa marknaden i de omriden
inom den gemensamma marknaden, for vilka
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andra erhaéllit licens och i synnerhet att inte en-
gagera sig i reklam som ar speciellt riktad till
dessa omraden eller att uppritta filialer eller
halla lager dér, i den man och fo6r den tid som
den licensierade produkten skyddas i dessa om-
raden genom parallella patent;

6. en forpliktelse for licenstagaren att inte avsatta
den licensierade produkten pa marknaden i
omraden for vilka andra erhallit licens inom
den gemensamma marknaden under en tid-
rymd som inte Sverskrider fem ar frdn den dag
nar produkten forst fors ut pA marknaden inom
den gemensamma marknaden av licensgivaren
eller ndgon av hans licenstagare, i den man och
for sa lang tid som produkten skyddas inom
dessa omraden genom parallella patent;

7. en forpliktelse for licenstagaren att uteslutande
anvianda licensgivarens varumérke eller nagon
av honom foreskriven utstyrsel som kan tjina
till att identifiera produkten, under férutsatt-
ning att licenstagaren inte hindras fran att ge
sig sjalv till kédnna sasom tillverkare av den li-
censierade produkten.

2. Undantagande med avseende pa de forsilj-
ningsbegransningar som féljer av de forpliktelser
som anges i st. 1 (2), (3), (5) och (6), dr endast
tillampligt om licenstagaren sjélv tillverkar den li-
censierade produkten eller later tillverka den ge-
nom ett foretag med vilket han star i ekonomisk
férbindelse eller av en underleverantor.
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3. Undantagande jamlikt st. 1 &r ocksa tillampligt
ndr i ett visst avtal parterna atar sig forpliktelser av
det slag som anges i nimnda stycke men ger dem
en mer begriansad rackvidd dn den som avses dari.

Artikel 2

1. Bland andra f6ljande forpliktelser, vilka all-
mint sett inte dr konkurrensbegransande, utgor
inte hinder mot undantagande jamlikt artikel 1:

1. en forpliktelse for licenstagaren att upphandla
varor eller tjanster fran licensgivaren eller
fran ett foretag som denne anvisat i den mén
ifragavarande varor eller tjinster dr nddvéandi-
ga for att tekniskt tillfredsstdllande utnyttja
den licensierade uppfinningen;

2. en forpliktelse for licenstagaren att betala en
minsta licensavgift eller att framstélla en mins-
ta kvantitet av den licensierade produkten el-
ler att utféra ett minsta antal utnyttjande-
handlingar betriffande den licensierade upp-
finningen;

3. en forpliktelse for licenstagaren att begrénsa
sitt utnyttjande av den licensierade uppfin-
ningen till ett eller flera tekniska tillimpnings-
omraden vilka ticks av det licensierade paten-
tet;

4. en forpliktelse for licenstagaren att inte ut-
nyttja patentet efter avtalets upphdrande i
den man patentet fortfarande ar i kraft;
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10.

104

en forpliktelse for licenstagaren att inte ge un-
derlicenser eller att 6verlata licensen;

en forpliktelse for licenstagaren att marka den
licensierade produkten med uppgift om pa-
tenthavarens namn, det av licensen omfattade
patentet eller patentlicensavtalet;

. en forpliktelse for licenstagaren att hemlighal-

la den know how som licensgivaren Overfort;
denna forpliktelse kan ocksa alaggas licensta-
garen for langre tid &n avtalet ar i kraft;

forpliktelser att

a) ge licensgivaren underrattelse om patent-
intrang

b) anstélla talan mot den som gor patentin-
trang

c) bitrdda licensgivaren i ritteging mot den
som gOr patentintrang

i den man licenstagaren inte hirmed blir av-
skuren fran att sjdlv angripa det av licensen
omfattade patentet;

. en forpliktelse for licenstagaren att stélla sig

till efterréttelse foreskrifter om licensproduk-
tens lagsta kvalitet i den méan denna forpliktel-
se krévs fOr att sdkra ett i tekniskt hdnseende
tillfredsstéllande utnyttjande av den licensie-
rade uppfinningen och att acceptera licensgi-
varens kontroll hirav;

en forpliktelse for avtalsparterna att underrat-
ta varandra om erfarenheter som vunnits i ut-



nyttjandet av den licensierade uppfinningen
och att ge varandra licens pa forbattringsupp-
finningar och uppfinningar som roér nya till-
lampningar for den licensierade uppfinningen
i den man sddana underrittelser eller en sadan
licens inte ges med exklusivitet;

11. en forpliktelse for licensgivaren att ge li-
censtagaren sddana gynnsammare licensvill-
kor som han kan ge ett annat foretag i tiden
efter avtalets ingdende.

2. Om pa grund av sirskilda omstandigheter de
forpliktelser som angivits ovan i st. 1 faller inom
tillampningsomradet for artikel 85 (1) s& skall
dven de undantagas, ocksd om patentlicensavtalet
inte i1 Ovrigt innehaller néagra foérpliktelser av det
slag som &ar undantagna jamlikt artikel 1.

Undantagande som foreskrivs i detta stycke skall
ocksa gilla om parterna i sitt avtal atar sig forplik-
telser av saddant slag som anférs i st. 1, men in-
skrianker deras tillimpningsomrade i jamforelse
med vad som anges i samma stycke.

Artikel 3
Artikel 1 och artikel 2 (2) ar inte tillampliga nér:

1. licenstagaren forbjuds att angripa det licensie-
rade patentets giltighet eller giltigheten av néa-
gon annan industriell eller ekonomisk egen-
domsritt inom den gemensamma marknaden,
vilken tillhor licensgivaren eller foretag som
ar forbundna med honom. Licensgivarens ritt
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att uppséga licensavtalet i handelse av sadant
angrepp berdrs inte hirav;

licensavtalets giltighetstid genom tillfogande
till avtalet av ett nytt patent som licensgivaren
erhaller automatiskt forldngs utdver giltig-
hetstiden for de i licensen meddelade patent
vilka existerade vid den tidpunkt néir licensav-
talet ingicks, med mindre avtalet innehéller
nagon bestimmelse om att bdda parter kan
uppsiga avtalet minst en gang om é&ret, sedan
de licensierade patent upphort att gilla vilka
existerade vid tidpunkten for avtalets ingaen-
de. Denna bestimmelse berdr inte licensgiva-
rens ratt att krava licensavgift for hela den tid
under vilken licenstagaren fortsidtter att ut-
nyttja den know how som han fatt del av och
som annu inte har blivit allmidnt kind, dven
om denna period stricker sig utdver patentens
giltighetstid;

ena parten alaggs begrinsningar i friheten att
konkurrera med den andra parten, med fore-
tag som ar forbundna med den andra parten
eller med andra foretag inom den gemensam-
ma marknaden vad giller forskning och ut-
veckling, tillverkning, utnyttjande eller for-
sdljning, utom savitt avser vad som foreskrivs
i artikel 1 och vad giller licenstagarens for-
pliktelser att efter basta formaga utnyttja den
licensierade uppfinningen;

. licenstagaren ar skyldig att betala licensavgift

for produkter som varken helt eller delvis ar



patenterade eller framstédllda med det paten-
terade forfarandet eller for anvdndning av
know how som blivit allmédnt kidnd pa annat
sdtt &n genom véllande av licenstagaren eller
nagot med honom férbundet foéretag. Denna
bestimmelse hindrar inte att betalning av li-
censavgifter for utnyttjande av en licensierad
uppfinning 1 syfte att underlitta att betalning
frdn licenstagaren sprids ut éver en tidrymd
som 4r ldngre dn de licensierade patentens gil-
tighetstid eller stracker sig utéver den tid-
punkt nér ifrdgavarande know how blev all-
mant kint;

. en av avtalsparterna alaggs begrdnsningar i
vad giller midngden av licensprodukter som
far tillverkas eller avsattas pa marknaden eller
avseende antalet utnyttjandehandlingar be-
traffande den licensierade uppfinningen;

. en av avtalsparterna aliggs begrénsningar i
vad giller licensprodukternas prisniva, prise-
lement eller rabatter;

. en av avtalsparterna alaggs begrdnsningar i
vad giller den kundkrets som han far betjana
och héarvid sarskilt férbud mot att leverera till
bestimda kategorier av nyttjare, forbud mot
att anvanda vissa distributionsmetoder eller
forbud mot att ta i bruk diverse former av
emballage i syfte att uppdela kundkretsen,
varvid dock skall gilla vad som foreskrivs i
artikel 1 (1) (7) och artikel 2 (1) (3);

107



8.

10.

11.
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licenstagaren ar forpliktad att helt eller delvis
Overlata pa licensgivaren sddana réttigheter
som han har forvarvat rorande patent pa upp-
finningar avseende forbéttringar av och nya
anvandningsomraden for de licensierade pa-
tenten;

. licenstagaren vid licensavtalets ingadende

bringas att godta ytterligare licenser, som han
inte Onskar, eller att utnyttja patent, varor el-
ler tjanster, som han inte vill ha, med mindre
sadana patent, varor eller tjanster ir nddvén-
diga for att sikra ett tekniskt riktigt utnyttjan-
de av den licensierade uppfinningen;

licenstagaren forpliktas att under en lingre
period d4n som medges i artikel 1 (1) (6) inte
avsitta den licensierade produkten pa mark-
naden i de licensomraden som tilldelats andra
licenstagare inom den gemensamma markna-
den eller underlater att forfara pa sddant sitt
pa grund av samordnat férfarande mellan par-
terna. Bestimmelserna i artikel 1 (1) (5) dger
dock giltighet;

avtalsparterna eller en av dem ar skyldig att

a) utan objektivt godtagbara skl végra att ef-
terkomma bestillningar fran sddana nytt-
jare eller aterforsiljare inom deras respek-
tive omraden som skulle marknadsfora
produkterna i andra omréden inom den ge-
mensamma marknaden;



b) att inskranka nyttjares eller aterforsaljares
mojligheter att forvarva produkterna fran
andra aterforsédljare inom den gemensam-
ma marknaden och harvid sérskilt att gora
géillande industriell eller kommersiell
egendomsritt eller att triaffa anstalter for
att hindra nyttjare eller aterforséljare fran
att utanfor licensomradet forvérva licens-
produkter vilka lovligen har bragts i han-
deln inom den gemensamma marknaden
av patentinnehavaren eller med dennes
samtycke eller att forhindra att dessa nytt-
jare eller aterforsiljare siljer sddana pro-
dukter inom licensomradet;

eller forfar pa detta sitt till f61jd av samordnat
forfarande parterna emellan.

Artikel 4

1. Undantagande jamlikt artiklarna 1 och 2 skall
ocksa galla avtal som innehdller konkurrensbe-
gransande forpliktelser vilka icke tdcks av dessa
artiklar och som inte faller inom tillimpningsom-
radet for artikel 3 under forutsittning att ifradgava-
rande avtal anmals till Kommissionen i Overens-
staimmelse med fOreskrifterna i Kommissionens
forordning nr 27 7, senast dndrad genom férord-
ningen (EEC) nr 1699/75® och att Kommissionen
inte fore utgdngen av en sexméanadersperiod reser
invindningar mot undantagandet.

2. Sexmanadersperioden skall 16pa fran den dag
da anméilan mottas av Kommissionen. Sker anma-
lan i rekommenderat brev skall tidrymden likval
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borja lopa fran den dag forsdndelsen poststamp-
lats pa avsandningsorten.

3. St. 1 dr endast tillampligt forsavitt

a) anmaélan eller ett meddelande som &tf6ljer
denna innehéller en uttrycklig hénvisning
till denna artikel;

b) de upplysningar som ges i anmilan ar full-
staindiga och i Overensstimmelse med de
faktiska forhallandena.

4. Vad giller avtal som redan anmalts vid denna
forordnings ikrafttridande kan bestimmelserna i
st. 1 goras tillampliga genom en underrittelse till
Kommissionen dér det hénvisas till den anmélan
som skett och vidare uttryckligen till denna arti-
kel. Bestimmelserna i st. 2 och i st. 3 (b) ager
motsvarande tillimpning.

5. Kommissionen kan motsitta sig undantagan-
det. Den skall motsitta sig undantagande om den
mottar en begdran att gora sa fran en medlemsstat
inom tre ménader efter det att till medlemsstaten
har 6versdnts anmélan jamlikt st. 1 eller underrat-
telse jamlikt st. 4. Begiran skall berattigas av
Overviganden som hénfor sig till férdragets kon-
kurrensregler.

6. Kommissionen fir ndr som helst dra tillbaka
sina invdndningar mot undantagandet. Om emel-
lertid invindningarna rests efter anmaning fran en
medlemsstat som vidhaller sina invdndningar, far
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Kommissionen dock draga tillbaka sina forst efter
att ha hort den radgivande kommittén for kartell-
och monopolfragor.

7. Dras invindningarna tillbaka eftersom de be-
rorda foretagen har visat att forutsdttningarna for
tillampning av artikel 85 (3) foreligger, sa far un-
dantagandet verkan fran datum f6r anmaélan.

8. Om invéndningarna dras tillbaka pé& grund av att
de berorda foretagen har dndrat avtalet sa att det
uppfyller de i artikel 85 (3) angivna forutsittningar-
na sé far undantagandet verkan fran den dag da de
ifragavarande dndringarna tradde i kraft.

9. Om Kommissionen motsitter sig undantagan-
det och inte tar tillbaka sina invindningar, sa far
anmilan de verkningar som finns faststillda i
Kommissionens férordning nr 17.

Artikel 5
1. Denna forordning giller inte for

1. avtal mellan deltagare i en patentgemenskap
1 vad avser patent som omfattas dérav;

2. patentlicensavtal mellan inbdrdes konkurre-
rande foretag som deltar i ett gemensamt fo-
retagande eller mellan ett av dessa foretag
och det gemensamma fOretaget, forsavitt li-
censavtalen ror den gemensamma verksam-
heten;

3. avtal i vilka parterna — vare sig det sker i
form av sirskilda avtal eller genom férbund-
na verksamheter — Omsesidigt beviljar var-
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andra patent- eller varumérkeslicenser eller
forsaljningsrattigheter till icke skyddade pro-
dukter eller utbyter know how med varandra,
allt i den omfattning parterna ar konkurren-
ter betraffande de i sddana avtal berérda pro-
dukterna;

4, licensavtal betriaffande vaxtforadlarratt.

2. Denna férordning dger dock tillimpning pa de i
st. 1 (3) angivna Omsesidiga licenserna dar avtals-
parterna inte &r underkastade geografiska be-
gransningar inom den gemensamma marknaden
betraffande tillverkning, utnyttjande eller avsatt-
ning pd marknaden av de av sddana avtal omfatta-
de produkterna eller betriffande anvéndning av
de patenterade forfarandena.

Artikel 6

1. For avtal som var i kraft den 13 mars 1962 och
som anmadlts fore den 1 februari 1963 samt for
avtal pa vilka artikel 4 (2) (2) (b) i forordning nr 17
ar tillamplig giller — oavsett om de anmalts eller
ej — den genom denna forordning tillkinnagivna
forklaringen att fordragets artikel 85 (1) icke skall
dga tillampning och detta med tillbakaverkande
kraft frdn den tidpunkt nér fOrutsdttningarna for
att tillimpa bestdmmelserna i denna férordning
uppfylldes.

2. For alla 6vriga avtal som anmalts innan denna
forordning tradde i kraft géller den genom denna
forordning tillkdnnagivna forklaringen att bestim-
melserna i fordragets artikel 85 (1) inte skall adga
tillimpning och detta med tillbakaverkande kraft
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frdn det sist intrdffande av antingen den tidpunkt
nér forutsattningarna for att tillimpa bestimmelser-
na i denna forordning uppfylldes eller dagen for
anmaélan.

Artikel 7

Om avtal som bestod den 13 mars 1962 och som
anmélts fore den 1 februari 1963 eller avtal pa
vilka artikel 4 (2) (2) (b) av férordning nr 17 dger
tillampning och som anmaélts fore den 1 januari
1967 andras fore den 1 april 1985 sa att de uppfyl-
ler forutsittningarna for tilldmpning av forevaran-
de forordning och om Kommissionen underréttas
om andringen fore den 1 juli 1985 giller det for-
bud som anges i fordragets artikel 85 (1) inte for
tiden fore &dndringen. Underrattelsen far effekt
fran den tidpunkt ndr den mottas av Kommissio-
nen. Formedlas underrittelsen genom rekommen-
derat brev far den verkan fran den dag som anges i
avsdndningsortens poststampel.

Artikel 8

1. For avtal vilka till foljd av Det Foérenade
Kungarikets, Irlands och Danmarks tilltrade faller
in under tillimpningsomradet for fordragets arti-
kel 85 géller dock artikel 6 och 7 pa det sattet att
den 13 mars 1962 ersitts med den 1 januari 1973
och den 1 februari 1963 och den 1 januari 1967
ersitts med den 1 juli 1973.

2. For avtal vilka till f6ljd av Greklands tilltrade
faller in under tillimpningsomrédet fér férdragets
artikel 85 géller dock artikel 6 och 7 pa det sittet
att den 13 mars 1962 ersétts med den 1 januari
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1981 och den 1 februari 1963 och den 1 januari
1967 ersitts med den 1 juli 1981.

Artikel 9

Kommissionen kan lata férdelen av en tillimpning
av denna forordning bortfalla jamlikt artikel 7 i
forordning 19/65/EEC forsavitt den i ett visst fall
faststiller att ett avtal som dr undantaget till £61jd
av denna foérordning likvédl har verkningar som ar
oforenliga med villkoren i fordragets artikel 85 (3)
och 1 synnerhet nir

1.

dessa verkningar ar resultatet av ett skilje-
domsavgorande;

de licensierade produkterna eller de pa grund-
val av ett patenterat forfarande tillhandahallna
tjansterna inte ar utsatta for effektiv konkur-
rens frin identiska produkter eller tjanster in-
om licensomradet eller fran produkter eller
tjanster som pa grund av sina egenskaper, sin
prisniva eller sitt anvandningssyfte skall anses
som likartade bland deras nyttjare;

. avtalet inte ger licensgivaren ratt att efter ut-

gangen av en frist om hogst fem ar efter avta-
lets ingdende och darefter minst en ging om
aret upphéva licenstagarens ensamrétt, forsa-
vitt licenstagaren inte eller inte i tillrécklig man
har utnyttjat patentet, om inte det otillrackliga
utnyttjandet vilar pa giltiga skal;

licenstagaren utan objektivt godtagbara skl
vagrar att efterkomma bestéllningar som utan
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anfordran avges av nyttjare eller aterforsaljare
inom andra licenstagares omraden. Bestim-
melserna i artikel 1 (1) (6) &r dock tillampliga;

. parterna eller en av parterna

a)

b)

utan objektivt godtagbara skl vagrar att ef-
terkomma bestallningar fran nyttjare eller
aterforsaljare inom deras respektive omra-
den vilka skulle sélja produkterna inom
andra omraden av den gemensamma mark-
naden; eller

forsvarar for nyttjare eller aterforsaljare att
forvarva produkterna fran andra aterforsal-
jare inom den gemensamma marknaden
och da sarskilt nar de gor gillande indu-
striell eller kommersiell egendomsritt eller
vidtar atgérder i syfte att forhindra nyttjare
eller aterforsaljare att utanfor licensomradet
forvirva produkter vilka lovligen har bragts i
handeln inom den gemensamma marknaden
av patentinnehavaren eller med dennes sam-
tycke eller i avsikt att forhindra dessa nyttjare
eller aterforsiljare att avsétta de berorda pro-
dukterna inom licensomréadet.

Artikel 10
1. Vid tillimpning av denna férordning jamstélls
med patent

a) patentansOkningar

b) bruksmonster
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¢) ansOkningar om registrering av bruksmonster

d) “certificats d’utilité” och ’certificats d’addi-
tion” enligt fransk ritt; och

e) ansOkningar om certificats d’utilité”” och cer-
tificats d’addition” enligt fransk ratt.

2. Denna forordning giller ocksé for avtal om ut-
nyttjande av en uppfinning for vilken en patentan-
sOkan eller vad som jamstills darmed enligt st. 1
inges for licensomrédet inom ett ar efter avtalets
ingdende.

Artikel 11
Denna férordning dger ocksa tillaimpning pé

1. patentlicensavtal i vilka licensgivaren utan att
vara innehavare av patentet bemyndigas av pa-
tentinnehavaren att meddela en licens eller en
underlicens;

2. forhallandet mellan overlatare och forvérvare
av ett patent eller en patentritt nir motpresta-
tionen bestar av belopp vars storlek dr avhéng-
ig av forvdrvarens omséttning av patenterade
produkter eller av den tillverkade méangden sa-
dana produkter eller antalet utnyttjandehand-
lingar betridffande den patenterade uppfin-
ningen;

3. patentlicensavtal 1 vilka licensgivarens eller li-
censtagarens rattigheter eller forpliktelser
Overtas av med parterna forbundna foretag.
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Artikel 12
1. Med ”foérbundna foretag” forstds i denna for-
ordning

a) foretag i vilka en av avtalsparterna direkt eller

indirekt

— dger mer an hélten av kapitalet eller drifts-
formogenheten, eller

— kan utdva mer in hilften av rostriatten, eller

— kan tillsatta mer an hélften av medlemmarna
i styrelsen eller i de organ som rattsligt fore-
trader foretaget, eller

— har rétt att leda foretagets verksamhet.

b) foretag som i férhéllande till ndgon av avtals-
parterna direkt eller indirekt kan utdva rattig-
heter eller sadant inflytande som avses under

(a).

c) foretag i vilka ett foretag som anges under (b)
ovan direkt eller indirekt har sddana rattigheter
eller sddan mdojlighet att utéva inflytande som
anges under a).

2. Foretag i vilka avtalsparterna eller med dem
forbundna foretag i gemenskap har de i st. 1 under
(a) anforda rattigheterna eller mojligheterna att
utdva inflytande skall anses vara forbundna med
var och en av avtalsparterna.

Artikel 13

1. Upplysningar som inhdmtas jamlikt artikel 4
far endast anvandas for de dndamél som anges i
denna férordning.
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2. Kommissionen och medlemsstaternas myn-
digheter sdval som dessas d&mbetsmidn och andra
anstdllda far inte vidarebefordra sddana upplys-
ningar som de far del av jamlikt denna férordning
och som &r av sddan art att de omfattas av gillande
regler om tystnadsplikt.

3. Bestimmelserna i st. 1 och 2 utgdr inte hinder
mot offentliggérande av upplysningar av allmén
karaktédr eller av Oversikter som inte innehdller
upplysningar betriffande enskilda foretag eller
foretagssammanslutningar.

Artikel 14

Denna forordning trdder i kraft den 1 januari
1985.

Den éger tillampning till den 31 december 1994.
Denna férordning ar bindande i alla enskildheter
och éger direkt tillaimpning i varje medlemsstat.

Utfardad i Bryssel den 23 juli 1984.
Pa Kommissionens vagnar
Frans Andriessen

Noter (hanvisningarna avser den engelsksprikiga utgdvan av Official
Journal (OJ) och motsvarar noterna i den engelsksprakiga texten av
forordningen).

(1) OJ No 36, 6.3. 1965, p. 533/65.

(2) OJ No C 58, 3.3. 1979, p. 12.

(3) Convention for the European patent for the common market
(Community Patent Convention) of 15 December 1975 (OJ No 1. 17,
26.1.1976, p. 1).

(4) Convention on the grant of European patents of 5 October 1973.
(5) O3 No L 173, 30.6.1983, p. 1.

(6) OJ No 13, 21.2.1962, p. 204/62.

(7) O} No 35, 10.5.1962, p. 1118/62.

(8) OJ No L 172,3.7.1975, p. 11.
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Commission Regulation
(EEC)
No 2349/84
of 23 July 1984

on the application of Article 85 (3) of the Treaty to
certain categories of patent licensing agreements

THE COMMISSION OF THE EUROPEAN
COMMUNITIES,

Having regard to the Treaty establishing the European
Economic Community,

Having regard to Council Regulation No 19/65/EEC of 2
March 1965 on the application of Article 85 (3) of the Treaty
to certain categories of agreements and concerted practices
(*), as last amended by the Act of Accession of Greece, and in
particular Article 1 thereof,

Having published a draft of this Regulation (%),

After consulting the Advisory Committee on Restrictive
Practices and Dominant Positions,

Whereas:

(1) Regulation No 19/65/EEC empowers the Commission to
apply Article 85 (3) of the Treaty by Regulation to certain
categories of agreements and concerted practices falling
within the scope of Article 85 (1) to which only two undertak-
ings are party and which include restrictions imposed in rela-
tion to the acquisition or use of industrial property rights, in
particular patents, utility models, designs or trade marks, or
to the rights arising out of contracts for assignment of, or the
right to use, a method of manufacture or knowledge relating
to the use or application of industrial processes.

(') OJ No 36, 6, 3. 1965, p. 533/65.
(%) OJ No C 58, 3, 3. 1979, p. 12.
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(2) Patent licensing agreements are agreements whereby one
undertaking, the holder of a patent (the licensor), permits
another undertaking (the licensee) to exploit the patented
invention by one or more of the means of exploitation
afforded by patent law, in particular manufacture, use or put-
ting on the market.

(3) In the light of experience acquired so far, it is possible to
define a category of patent licensing agreements which are
capable of falling within the scope of Article 85 (1), but which
can normally be regarded as satisfying the conditions laid
down in Article 85 (3). To the extent that patent licensing
agreements to which undertakings in only one Member State
are party and which concern only one or more patents for that
Member State are capable of affecting trade between
Member States, it is appropriate to include them in the
exempted category.

(4) The present Regulation applies to licences issued in
respect of national patents of the Member States, Community
patens (°), or European patents (*) granted for Member
States, licenses in respect of utility models or ’certificats d’uti-
lité’ issued in the Member States, and licences in respect of
inventions for which a patent application is made within one
year. Where such patent licensing agreements contain obliga-
tions relating not only to territories within the common mar-
ket but also obligations relating to non-member countries, the
presence of the latter does not prevent the present Regulation
from applying to the obligations relating to territories within
the common market.

(5) However, where licensing agreements for non-member
countries or for territories which extend beyond the frontiers of
the Community have effects within the common market which
may fall within the scope of Article 85 (1), such agreements
should be covered by the Regulation to the same extent as
would agreements for territories within the common market.

*YConvention for the European patent for the common market (Com-
munity Patent Convention) of 15 December 1975 (OJ No 1. 17, 26. 1.
1976, p. 1).

(*YConvention on the grant of European patents of S October 1973.
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(6) The Regulation should also apply to agreements concern-
ing the assignment and acquisition of the rights referred to in
point 4 above where the risk associated with exploitation
remains with the assignor, patent licensing agreements in
which the licensor is not the patentee but is authorized by the
patentee to grant the licence (as in the case of sub-licences)
and patent licensing agreements in which the parties’ rights or
obligations are assumed by connected undertakings.

(7) The Regulation does not apply to agreements concerning
sales alone, which are governed by the provisions of Commis-
sion Regulation (EEC) No 1983/83 of 22 June 1983 concern-
ing the application of Article 85 (3) of the Treaty to categories
of exclusive distribution agreements (°).

(8) Since the experience so far acquired is inadequate, it is
not appropriate to include within the scope of the Regulation
patent pools, licensing agreements entered into in connection
with joint ventures, reciprocal licensing or distribution agree-
ments, or licensing agreements in respect of plant breeder’s
rights. Reciprocal agreements which do not involve any ter-
ritorial restrictions within the common market should, how-
ever, be so included.

(9) On the other hand, it is appropriate to extend the scope
of the Regulation to patent licensing agreements which also
contain provisions assigning, or granting the right to use, non-
patented technical knowledge, since such mixed agreements
are commonly concluded in order to allow the transfer of a
complex technology containing both patented and non-
patented elements. Such agreements can only be regarded as
fulfilling the conditions of Article 85 (3) for the purposes of
this Regulation where the communicated technical know-
ledge is secret and permits a better exploitation of the
licensed patents (know-how). Provisions concerning the pro-
vision of know-how are covered by the Regulation only in so
far as the licensed patents are necessary for achieving the
objects of the licensed technology and as long as at least one
of the licensed patents remains in force.

(®) OJ No L 173, 30. 6. 1983, p. 1.
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(10) It is also appropriate to extend the scope of the Regula-
tion to patent licensing agreements containing ancillary provi-
sions relating to trade marks, subject to ensuring that the
trade-mark licence is not used to extend the effects of the
patent licence beyond the life of the patents. For this purpose
it is necessary to allow the licensee to identify himself within
the ’licensed territory’, i.e. the territory covering all or part of
the common market where the licensor holds patents which
the licensee is authorized to exploit, as the manufacturer of
the ’licensed product’, i.e. the product which is the subject
matter of the licensed patent or which has been obtained
directly from the process which is the subject matter of the
licensed patent, to avoid his having to enter into a new trade-
mark agreement with the licensor when the licensed patents
expire in order not to lose the goodwill attaching to the
licensed product.

(11) Exclusive licensing agreements, i.e. agreements in which
the licensor undertakes not to exploit the ’licensed invention’,
i.e. the licensed patented invention and any know-how com-
municated to the licensee, in the licensed territory himself or
to grant further licences there, are not in themselves incom-
patible with Article 85 (1) where they are concerned with the
introduction and protection of a new technology in the
licensed territory, by reason of the scale of the research which
has been undertaken and of the risk that is involved in manu-
facturing and marketing a product which is unfamiliar to users
in the licensed territory at the time the agreement is made.
This may also be the case where the agreements are con-
cerned with the introduction and protection of a new process
for manufacturing a product which is already known. In so far
as in other cases agreements of this kind may fall within the
scope of Article 85 (1), it is useful for the purposes of legal
certainty to include them in Article 1, in order that they may
also benefit from the exemption. However, the exemption of
exclusive licensing agreements and certain export bans
imposed on the licensor and his licensees is without prejudice
to subsequent developments in the case law of the Court of
Justice regarding the status of such agreements under Article
85 (1).
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(12) The obligations listed in Article 1 generally contribute to
improving the production of goods and to promoting techni-
cal progress; they make patentees more willing to grant
licenses and licensees more inclined to undertake the invest-
ment required to manufacture, use and put on the market a
new product or to use a new process, so that undertakings
other than the patentee acquire the possibility of manufactur-
ing their products with the aid of the latest techniques and of
developing those techniques further. The result is that the
number of production facilities and the quantity and quality
of goods produced in the common market are increased. This
is true, in particular, of obligations on the licensor and on the
licensee not to exploit the licensed invention in, and in par-
ticular not to export the licensed product into, the licensed
territory in the case of the licensor and the ‘territories
reserved for the licensor’, that is to say, territories within the
common market in which the licensor has patent protection
and has not granted any licences, in the case of the licensee.
This is also true both of the obligation of the licensee not to
conduct an active policy of putting the product in the market
(i.e. a prohibition of active competition as defined in Article 1
(1) (5)) in the territories of other licensees for a period which
may equal the duration of the licence and also the obligation
of the licensee not to put the licensed product on the market
in the territories of other licensees for a limited period of a
few years (i.e. a prohibition not only of active competition but
also of ‘passive competition’ whereby the licensee of a territo-
ry simply responds to requests which he has not solicited from
users or resellers established in the territories of other licen-
sees — Article 1 (1) (6)). However, such obligations may be
permitted under the Regulation only in respect of territories
in which the licensed product is protected by ‘parallel
patents’, that is to say, patents covering the same invention,
within the meaning of the case law of the Court of Justice, and
as long as the patents remain in force.

(13) Consumers will as a rule be allowed a fair share of the
benefit resulting from this improvement in the supply of
goods on the market. To safeguard this effect, however, it is
right to exclude from the application of Article 1 cases where
the parties agree to refuse to meet demand from users or
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resellers within their respective territories who would resell
for export, or to take other steps to impede parallel imports,
or where the licensee is obliged to refuse to meet unsolicited
demand from the territory of other licensees (passive sales).
The same applies where such action is the result of a con-
certed practice between the licensor and the licensee.

(14) The obligations referred to above thus do not impose
restrictions which are not indispensable to the attainment of
the abovementioned objectives.

(15) Competition at the distribution stage is safeguarded by
the possibility of parallel imports and passive sales. The
exclusivity obligations covered by the Regulation thus do not
normally entail the possibility of eliminating competition in
respect of a substantial part of the products in question. This
is so even in the case of agreements which grant exclusive
licences for a territory covering the whole of the common
market.

(16) To the extent that in their agreements the parties under-
take obligations of the type referred to in Articles 1 and 2 but
which are of more limited scope and thus less restrictive of
competition than is permitted by those Articles, it is appropri-
ate that these obligations should also benefit under the
exemptions provided for in the Regulation.

(17) If in a particular case an agreement covered by this
Regulation is found to have effects which are incompatible
with the provisions of Article 85 (3) of the Treaty, the Com-
mission may withdraw the benefit of the block exemption
from the undertakings concerned, in accordance with Article
7 of Regulation No 19/65/EEC.

(18) It is not necessary expressly to exclude from the category
defined in the Regulation agreements which do not fulfil the
conditions of Article 85 (1). Nevertheless it is advisable, in
the interests of legal certainty for the undertakings con-
cerned, to list in Article 2 a number of obligations which are
not normally restrictive of competition, so that these also may
benefit from the exemption in the event that, because of par-
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ticular economic or legal circumstances, they should excep-
tionally fall within the scope of Article 85 (1). The list of such
obligations given in Article 2 is not exhaustive.

(19) The Regulation must also specify what restrictions or
provisions may not be included in patent licensing agreements
if these are to benefit from the block exemption. The restric-
tions listed in Article 3 may fall under the prohibition of
Atrticle 85 (1); in these cases there can be no general presump-
tion that they will lead to the positive effects required by
Article 85 (3), as would be necessary for the granting of a
block exemption.

(20) Such restrictions include those which deny the licensee
the right enjoyed by any third party to challenge the validity
of the patent or which automatically prolong the agreement
by the life of any new patent granted during the life of the
licensed patents which are in existence at the time the agree-
ment is entered into. Nevertheless, the parties are free to
extend their contractual relationship by entering into new
agreements concerning such new patents, or to agree the pay-
ment of royalties for as long as the licensee continues to use
know-how communicated by the licensor which has not
entered into the public domain, regardless of the duration of
the original patents and of any new patents that are licensed.

(21) They also include restrictions on the freedom of one
party to compete with the other and in particular to involve
himself in techniques other than those licensed, since such
restrictions impede technical and economic progress. The
prohibition of such restrictions should however be reconciled
with the legitimate interest of the licensor in having his
patented invention exploited to the full and to this end to
require the licensee to use his best endeavours to manufacture
and market the licensed product.

(22) Such restrictions include, further, an obligation on the
licensee to continue to pay royalties after all the licensed
patents have expired and the communicated know-how has
entered into the public domain, since such an obligation
would place the licensee at a disadvantage by comparison
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with his competitors unless it is established that this obligation
results from arrangements for spreading payments in respect
of previous use of the licensed invention.

(23) They also include restrictions imposed on the parties
regarding prices, customers or marketing of the licensed pro-
ducts or regarding the quantities to be manufactured or sold,
especially since restrictions of the latter type may have the
same effect as export bans.

(24) Finally, they include restrictions to which the licensee
submits at the time the agreement is made because he wishes
to obtain the licence, but which give the licensor an unjus-
tified competitive advantage, such as an obligation to assign
to the licensor any improvements the licensee may make to
the invention, or to accept other licenses or goods and ser-
vices that the licensee does not want from the licensor.

(25) It is appropriate to offer to parties to patent licensing
agreements containing obligations which do not come within
the terms of Articles 1 and 2 and yet do not entail any of the
effects restrictive of competition referred to in Article 3 a
simplified means of benefiting, upon notification, from the
legal certainty provided by the block exemption (Article 4).
This procedure should at the same time allow the Commission
to ensure effective supervision as well as simplifying the
administrative control of agreements.

(26) The Regulation should apply with retroactive effect to
patent licensing agreements in existence when the Regulation
comes into force where such agreements already fulfil the
conditions for application of the Regulation or are modified
to do so (Articles 6 to 8). Under Article 4 (3) of Regulation
No 19/65/EEC, the benefit of these provisions may not be
claimed in actions pending at the date of entry into force of
this Regulation, nor may it be relied on as grounds for claims
for damages against third parties.

(27) Agreements which come within the terms of Articles 1

and 2 and which have neither the object nor the effect of
restricting competition in any other way need no longer be
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notified. Nevertheless, undertakings will still have the right to
apply in individual cases for negative clearance under Article
2 of Council Regulation No 17 (°) or for exemption under
Article 85 (3),

HAS ADOPTED THIS REGULATION:

Article 1

1. Pursuant to Article 85 (3) of the Treaty and subject to the
provisions of this Regulation, it is hereby declared that Arti-
cle 85 (1) of the Treaty shall not apply to patent licensing
agreements, and agreements combining the licensing of
patents and the communication of know-how, to which only
two undertakings are party and which include one or more of
the following obligations:

1. an obligation on the licensor not to license other undertak-
ings to exploit the licensed invention in the licensed territory,
covering all or part of the common market, in so far and as
long as one of the licensed patents remains in force;

2. an obligation on the licensor not to exploit the licensed
invention in the licensed territory himself in so far and as
long as one of the licensed patents remains in force;

3. an obligation on the licensee not to exploit the licensed
invention in territories within the common market which
are reserved for the licensor, in so far and as long as the
patented product is protected in those territories by paral-
lel patents;

4. an obligation on the licensee not to manufacture or use the
licensed product, or use the patented process or the com-
municated know-how, in territories within the common
market which are licensed to other licensees, in so far and
as long as the licensed product is protected in those ter-
ritories by parallel patents;

(®) OJ No 13, 21. 2. 1962, p. 204/62.
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5. an obligation on the licensee not to pursue an active policy
of putting the licensed product on the market in the ter-
ritories within the common market which are licensed to
other licensees, and in particular not to engage in advertis-
ing specifically aimed at those territories or to establish
any branch or maintain any distribution depot there, in so
far and as long as the licensed product is protected in those
territories by parallel patents;

6. an obligation on the licensee not to put the licensed pro-
duct on the market in the territories licensed to other licen-
sees within the common market for a period not exceeding
five years from the date when the product is first put on the
market within the common market by the licensor or one
of his licensees, in so far as and for as long as the product is
protected in these territories by parallel patents;

7. an obligation on the licensee to use only the licensor’s
trade mark or the get-up determined by the licensor to
distinguish the licensed product, provided that the licensee
is not prevented from identifying himself as the manufac-
turer of the licensed product.

2. The exemption of restrictions on putting the licensed pro-
duct on the market resulting from the obligations referred to
in paragraph 1 (2), (3), (5) and (6) shall apply only if the
licensee manufactures the licensed product himself or has it
manufactured by a connected undertaking or by a subcontrac-
tor.

3. The exemption provided for in paragraph 1 shall also apply
where in a particular agreement the parties undertake obliga-
tions of the types referred to in that paragraph but with a
more limited scope than is permitted by the paragraph.

Article 2

1. Article 1 shall apply notwithstanding the presence in par-
ticular of any of the following obligations, which are generally
not restrictive of competition:
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1. an obligation on the licensee to procure goods or services
from the licensor or from an undertaking designated by
the licensor, in so far as such products or services are
necessary for a technically satisfactory exploitation of the
licensed invention;

2. an obligation on the licensee to pay a minimum royalty or
to produce a minimum quantity of the licensed product or
to carry out a minimum number of operations exploiting
the licensed invention;

3. an obligation on the licensee to restrict his exploitation of
the licensed invention to one or more technical fields of
application covered by the licensed patent;

4. an obligation on the licensee not to exploit the patent
after termination of the agreement in so far as the patent
is still in force;

5. an obligation on the licensee not to grant sub-licenses or
assign the licence;

6. an obligation on the licensee to mark the licensed product
with an indication of the patentee’s name, the licensed
patent or the patent licensing agreement;

7. an obligation on the licensee not to divulge know-how
communicated by the licensor; the licensee may be held
to this obligation after the agreement has expired;

8. obligations:
(a) to inform the licensor of infringements of the patent,
(b) to take legal action against an infringer,
(c) to assist the licensor in any legal action against an

infringer,

provided that these obligations are without prejudice to
the licensee’s right to challenge the validity of the
licensed patent;

9. an obligation on the licensee to observe specifications
concerning the minimum quality of the licensed product,
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10.

11.

provided that such specifications are necessary for a tech-
nically satisfactory exploitation of the licensed invention,
and to allow the licensor to carry out related checks;

an obligation on the parties to communicate to one
another any experience gained in exploiting the licensed
invention and to grant one another a licence in respect of
inventions relating to improvements and new applica-
tions, provided that such communication or licence is
non-exclusive;

an obligation on the licensor to grant the licensee any
more favourable terms that the licensor may grant to
another undertaking after the agreement is entered into.

2. In the event that, because of particular circumstances, the
obligations referred to in paragraph 1 fall within the scope of

Arti

cle 85 (1), they shall also be exempted even if they are not

accompanied by any of the obligations exempted by Article 1.

The
whe

exemption provided for in this paragraph shall also apply
re in an agreement the parties undertake obligations of

the types referred to in paragraph 1 but with a more limited
scope than is permitted by that paragraph.

Article 3

Arti

1.
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cles 1 and 2 (2) shall not apply where:

the licensee is prohibited from challenging the validity of
licensed patents or other industrial or commercial prop-
erty rights within the common market belonging to the
licensor or undertakings connected with him, without
prejudice to the right of the licensor to terminate the
licensing agreement in the event of such a challenge;

. the duration of the licensing agreement is automatically

prolonged beyond the expiry of the licensed patents exist-
ing at the time the agreement was entered into by the
inclusion in it of any new patent obtained by the licensor,
unless the agreement provides each party with the right to
terminate the agreement at least annually after the expiry



of the licensed patents existing at the time the agreement
was entered into, without prejudice to the right of the
licensor to charge royalties for the full period during
which the licensee continues to use know-how communi-
cated by the licensor which has not entered into the pub-
lic domain, even if that period exceeds the life of the
patents;

. one party is restricted from competing with the other
party, with undertakings connected with the other party
or with other undertakings within the common market in
respect of research and development, manufacture, use
or sales, save as provided in Article 1 and without pre-
judice to an obligation on the licensee to use his best
endeavours to exploit the licensed invention;

. the licensee is charged royalties on products which are
not entirely or partially patented or manufactured by
means of a patented process, or for the use of know-how
which has entered into the public domain otherwise than
by the fault of the licensee or an undertaking connected
with him, without prejudice to arrangements whereby, in
order to facilitate payment by the licensee, the royalty
payments for the use of a licensed invention are spread
over a period extending beyond the life of the licensed
patents or the entry of the know-how into the public
domain;

. the quantity of licensed products one party may manufac-
ture or sell or the number of operations exploiting the
licensed invention he may carry out are subject to limita-
tions;

. one party is restricted in the determination of prices,
components of prices or discount for the licensed pro-
ducts;

. one party is restricted as to the customers he may serve,
in particular by being prohibited from supplying certain
classes of user, employing certain forms of distribution
or, with the aim of sharing customers, using certain types
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10.

11.

of packaging for the products, save as provided in Article
1 (1) (7) and Article 2 (1) (3);

. the licensee is obliged to assign wholly or in part to the

licensor rights in or to patents for improvements or for
new applications of the licensed patents;

the licensee is induced at the time the agreement is
entered into to accept further licences which he does not
want or to agree to use patents, goods or services which
he does not want, unless such patents, pruducts or ser-
vices are necessary for a technically satisfactory exploita-
tions of the licensed invention;

without prejudice to Article 1 (1) (5), the licensee is
required, for a period exceeding that permitted under
Atrticle 1 (1) (6), not to put the licensed product on the
market in territories licensed to other licensees within the
common market or does not do so as a result of a con-
certed practice between the parties;

one or both of the parties are required:

(a) to refuse without any objectively justified reason to
meet demand from users of resellers in their respec-
tive territories who would market products in other
territories within the common market;

(b) to make it difficult for users or resellers to obtain
the products from other resellers within the com-
mon market, and in particular to exercise industrial
or commercial property rights or take measures so
as to prevent users or resellers from obtaining out-
side, or from putting on the market in, the licensed
territory products which have been lawfully put on
the market within the common market by the paten-
tee or with his consent;

or do so as a result of a concerted practice between them.

Article 4
1. The exemption provided for in Articles 1 and 2 shall also
apply to agreements containing obligations restrictive of com-
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petition which are not covered by those Articles and do not
fall within the scope of Article 3, on condition that the agree-
ments in question are notified to the Commission in accord-
ance with the provisions of Commission Regulation No 27 (7),
as last amended by Regulation (EEC) No 1699/75 (%), and
that the Commission does not oppose such exemption within
a period of six months.

2. The period of six months shall run from the date on which
the notification is received by the Commission. Where, how-
ever, the notification is made by registered post, the period
shall run from the date shown on the postmark of the place of
posting.

3. Paragraph 1 shall apply only if:
(a) express reference is made to this Article in the notifi-
cation or in a communication accompanying it; and
(b) the information furnished with the notification is com-
plete and in accordance with the facts.

4. The benefit of paragraph 1 may be claimed for agreements
notified before the entry into force of this Regulation by sub-
mitting a communication to the Commission referring express-
ly to this Article and to the notification. Paragraphs 2 and 3 (b)
shall apply mutatis mutandis.

5. The Commission may oppose the exemption. It shall
oppose exemption if it receives a request to do so from a
Member State within three months of the transmission to the
Member State of the notification referred to in paragraph 1 or
of the communication referred to in paragraph 4. This request
must be justified on the basis of considerations relating to the
competition rules of the Treaty.

6. The Commission may withdraw the opposition to the

exemption at any time. However, where the opposition was
raised at the request of a Member State and this request

(")OJ No 35, 10. 51962, p. 1118/62.
(® OJ No L 172,3.7.1975, p. 11.
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is maintained, it may be withdrawn only after consultation of
the Advisory Committee on Restrictive Practices and Domin-
ant Positions.

7. If the opposition is withdrawn because the undertakings
concerned have shown that the conditions of Article 85 (3)
are fulfilled, the exemption shall apply from the date of notifi-
cation.

8. If the opposition is withdrawn because the undertakings
concerned have amended the agreement so that the condi-
tions of Article 85 (3) are fulfilled, the exemption shall apply
from the date on which the amendments take effect.

9. If the Commission opposes exemption and the opposition
is not withdrawn, the effects of the notification shall be gov-
erned by the provisions of Regulation No 17.

Article 5
1. This Regulation shall not apply:

1. to agreements between members of a patent pool which
relate to the pooled patents;

2. to patent licensing agreements between competitors who
hold interests in a joint venture or between one of them
and the joint venture, if the licensing agreements relate to
the activities of the joint venture;

3. to agreements under which the parties, albeit in separate
agreements or through connected undertakings, grant
each other reciprocal patent or trade-mark licences or
reciprocal sales rights for unprotected products or
exchange know-how, where the parties are competitors in
relation to the products covered by those agreements;

4. to licensing agreements in respect of plant breeder’s rights.
2. However, this Regulation shall apply to reciprocal licences

of the types referred to in paragraph 1 (3) where the parties
are not subject to any territorial restriction within the com-
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mon market on the manufacture, use or putting on the market
of the products covered by these agreements or on the use of
the licensed processes.

Article 6

1. As regards agreements existing on 13 March 1962 and
notified before 1 February 1963 and agreements, whether
notified or not, to which Article 4 (2) (2) (b) of Regulation No
17 applies, the declaration of inapplicability of Article 85 (1)
of the Treaty contained in this Regulation shall have retroac-
tive effect from the time at which the conditions for applica-
tion of this Regulation were fulfilled.

2. As regards all other agreements notified before this Regu-
lation entered into force, the declaration of inapplicability of
Article 85 (1) of the Treaty contained in this Regulation shall
have retroactive effect from the time at which the conditions
for application of this Regulation were fulfilled, or from the
date of notification, whichever is the later.

Article 7

If agreements existing on 13 March 1962 and notified before 1
February 1963 or agreements to which Article 4 (2) (2) (b) of
Regulation No 17 applies and notified before 1 January 1967
are amended before 1 April 1985 so as to fulfil the conditions
for application of this Regulation, and if the amendment is
communicated to the Commission before 1 July 1985 the pro-
hibition in Article 85 (1) of the Treaty shall not apply in
respect of the period prior to the amendment. The communi-
cation shall take effect from the time of its receipt by the
Commission. Where the communication is sent by registered
post, it shall take effect from the date shown on the postmark
of the place of posting.

Article 8

1. As regards agreements to which Article 85 of the Treaty
applies as a result of the accession of the United Kingdom,
Ireland and Denmark, Articles 6 and 7 shall apply except that
the relevant dates shall be 1 January 1973 instead of 13 March
1962 and 1 July 1973 instead of 1 February 1963 and 1 January
1967.
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2. As regards agreements to which Article 85 of the Treaty
applies as a result of the accession of Greece, Articles 6 and 7
shall apply except that the relevant dates shall be 1 January
1981 instead of 13 March 1962 and 1 July 1981 instead of 1
February 1963 and 1 January 1967.

Article 9

The Commission may withdraw the benefit of this Regula-
tion, pursuant to Article 7 of Regulation No 19/65/EEC,
where it finds in a particular case that an agreement exempted
by this Regulation nevertheless has certain effects which are
incompatible with the conditions laid down in Article 85 (3) of
the Treaty, and in particular where:

1. such effects arise from an arbitration award;

2. the licensed products or the services provided using a
licensed process are not exposed to effective competition
in the licensed territory from identical products or services
or products or services considered by users as equivalent in
view of their characteristics, price and intended use;

3. the licensor does not have the right to terminate the
exclusivity granted to the licensee at the latest five years
from the date the agreement was entered into and at least
annually thereafter if, without legitimate reason, the licen-
see fails to exploit the patent or to do so adequately;

4. without prejudice to Article 1 (1) (6), the licensee refuses,
without objectively valid reason, to meet unsolicited
demand from users or resellers in the territory of other
licensees;

5. one or both of the parties:

(a) without any objectively justified reason, refuse to
meet demand from users or resellers in their respective
territories who would market the products in other
territories within the common market; or

(b) make if difficult for users or resellers to obtain the
products from other resellers within the common mar-
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ket, and in particular where they exercise industrial or
commercial property rights or take measures so as to
prevent resellers or users from obtaining outside, or
from putting on the market in, the licensed territory
products which have been lawfully put on the market
within the common market by the patentee or with his
consent.

Article 10
1. This Regulation shall apply to:
(a) patent applications;
(b) utility models;
(c) applications for registration of utility models;
(d) ’certificats d’utilité’ and ’certificats d’addition’ under
French law; and
(e) applications for ’certificats d’utilité’ and ’certificats
d’addition’ under French law;

equally as it applies to patents.

2. This Regulation shall also apply to agreements relating to
the exploitation of an invention if an application within the
meaning of paragraph 1 is made in respect of the invention for
the licensed territory within one year from the date when the
agreement was entered into.

Article 11
This Regulation shall also apply to:

1. patent licensing agreements where the licensor is not the
patentee but is authorized by the patentee to grant a
licence or a sub-licence;

2. assignments of a patent or of a right to a patent where the
sum payable in consideration of the assignment is depen-
dent upon the turnover attained by the assignee in respect
of the patented products, the quantity of such products
manufactured or the number of operations carried out
employing the patented invention;
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3. patent licensing agreements in which rights or obligations
of the licensor or the licensee are assumed by undertakings
connected with them.

Article 12

1. *Connected undertakings’ for the purposes of this Regula-
tion means:

(a) undertakings in which a party to the agreement,
directly or indirectly:

(®

~—

owns more than half the capital or business assets,
or

has the power to exercise more than half the voting
rights, or

has the power to appoint more than half the mem-
bers of the supervisory board, board of directors
or bodies legally representing the undertaking, or
has the right to manage the affairs of the undertak-

ing;

undertakings which directly or indirectly have in or

over a party to the agreement the rights or powers
listed in (a);

(c) undertakings in which an undertaking referred to in
(b) directly or indirectly has the rights or powers listed
in (a).

2. Undertakings in which the parties to the agreement or
undertakings connected with them jointly have the rights or
powers set out in paragraph 1 (a) shall be considered to be
connected with each of the parties to the agreement.

Article 13

1. Information acquired pursuant to Article 4 shall be used
only for the purposes of this Regulation.

2. The Commission and the authorities of the Member
States, their officials and other servants shall not disclose
information acquired by them pursuant to this Regulation of
the kind covered by the obligation of professional secrecy.
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3. The provisions of paragraphs 1 and 2 shall not prevent
publication of general information or surveys which do not
contain information relating to particular undertakings or
associations of undertakings.

Article 14
This Regulation shall enter into force on 1 January 1985.

It shall apply until 31 December 1994(°).

(°) Forordningen har atergiven efter O J No L 219/15,
16.8.1984.
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